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Zahtevana literatura: 

· Uvod v makroekonomijo

· Prispevki k ekonomiki

· Uvod v politično ekonomijo tržnega gospodarstva

1 OPREDELITEV POLITIČNE EKONOMIJE KOT ZNANOSTI O GOSPODARSTVU DRUŽBE

Kot splošna ekonomska znanost politična ekonomija raziskuje splošne družbenoekonomske odnose in pojave, ki nastanejo zaradi proizvodnje, menjave, delitev in potrošnje dobrin v katerih je vloženo človeško delo. Raziskuje in razlaga naslednje odnose in pojave v:

1. Fazi proizvodnje

Ljudje ali podjetja predelujejo ali ustvarjajo dobrine. Gre za odnos človeka do narave, za odnose med ljudmi in ljudmi do umetno ustvarjenih dobrin. 
2. Fazi primarne delitve

Ljudje ali podjetja so udeleženi v določenem proizvodnem procesu, med seboj si delijo dobrine, ki so umetno ali naravno pridelane. 

3. Fazi menjave

Ljudje ali podjetja menjujejo dobrine, ki jih imajo na razpolago za druge njim potrebne dobrine. 

4. Fazi potrošnje

Ljudje ali podjetja proizvedene in zamenjane dobrine med seboj trošijo in s tem dosežejo smoter svoje proizvodnje – potrošnjo proizvedenih dobrin. 

2 POJMI
a)
Gospodarska dejavnost

Gospodarska dejavnost je človekova in s tem družbena dejavnost, nastala iz motivov zadovoljevanja primarnih ali prirojenih človekovih potreb. Pojavi se:

1. ko človek smotrno in varčno uporablja svojo delovno energijo

2. ko človek kombinira nezadostno razpoložljiva sredstva in jih istočasno smotrno ustvarja

3. ko človek ustvarja iz naravnega zaklada surovine tistih dobrin, ki bi zadovoljile njegove potrebe

b)
Gospodarstvo
      Je trenuten prerez stanja gospodarske dejavnosti v danem času in prostoru.

c)
Faze gospodarskega  procesa

1. Fazi proizvodnje

Ljudje ali podjetja predelujejo ali ustvarjajo dobrine. Gre za odnos človeka do narave, za odnose med ljudmi in ljudmi do umetno ustvarjenih dobrin. 

2. Fazi primarne delitve

Ljudje ali podjetja so udeleženi v določenem proizvodnem procesu, med seboj si delijo dobrine, ki so umetno ali naravno pridelane. 

3. Fazi menjave

Ljudje ali podjetja menjujejo dobrine, ki jih imajo na razpolago za druge njim potrebne dobrine. 

4. Fazi potrošnje

Ljudje ali podjetja proizvedene in zamenjane dobrine med seboj trošijo in s tem dosežejo smoter svoje proizvodnje – potrošnjo proizvedenih dobrin. 

Navedene 4 faze gospodarskega procesa so neločljive.  Vsaka izmed faz deluje po lastnih zakonitostih, vendar v stalni odvisnosti od temeljnega proizvodnega odnosa.

3 MOTIV, POTREBA GLAVNE VRSTE, ZAKAJ SE JIH MORAMO ZAVEDATI

MOTIVI -  so gonilna sila vsakega posameznika in vsake družbe, ki pa se pojavljajo v obliki potreb, idej, občutkov, in kot taki narekujejo človeku določeno aktivnost.  Bistvo motivov je stimulacija za akcijo. 

Ločimo: 

· Prirojene motive, izvor je fiziološki ali biološki (žeja, spanje, seksualni motiv, motiv prehrane)
· Pridobljene motive, izvor je predvsem socialni ali družben (motiv znanja,  varnosti, združevanja)

Število človekovih prirojenih motivov je omejeno, neomejeno pa je število pridobljenih motivov. Motivi so temeljni vzrok za gospodarski proces v vseh fazah, saj vzpodbujajo ljudi h gospodarski aktivnosti iz teženj po njihovem zadovoljevanju

POTREBA -  je občutek pomanjkanja nečesa, povezan z željo, da to pomanjkanje odstranimo. Običajno je potreb več kot jih lahko zadovoljimo, kar pa nas spodbuja, da vedno več proizvajamo. Ker je potreb več ne bo moč vseh zadovoljiti zato jih ločimo:
· Po vrsti zadovoljevanja (nujne, relativno nujne in luksuzne) – nujnost je odvisna od mnogih faktorjev

· Po izvoru ali nastanku

· Prirojene – potrebe, ki jih človek mora zadovoljiti, če hoče živeti
· Pridobljene – potrebe, ki jih je človek ustvaril v procesu svojega razvoja, so neomejene in se tudi spreminjajo

Če želimo človeka motivirati, moramo poznati njegove potrebe, saj je njegovo delovanje povezano z zadovoljevanjem potreb. Potreba ki je zadovoljena, ne motivira več in s tem sproži višjo potrebo, ki ponovno začne motivirati. Človek občuti višjo potrebo šele, ko zadosti nižjo.

4 HIEARHIJA POTREB (po Maslowu)
Ko človek zadovolji najnujnejše potrebe, občuti potrebo po še višjih potrebah. 

Tako se stopnjujejo potrebe od fizioloških potreb (lakota, žeja, toplota, dohodek) b potrebe po varnosti (zaščita pred grožnjami, stalna zaposlitev, zavarovanje) b družbene potrebe (ljubezen, prijateljstvo, medsebojni odnosi) b potrebe po spoštovanju (pohvale, priznanje drugih, status) b potrebe po samouresničevanju (razvijanje darov, vpliv, pooblastila).

Pri hierarhiji po Maslow-u poznamo:

a)
kognitivne (poznavalne) potrebe –  razumevanje, potreba po odkrivanju novega
b)
estetske potrebe – potreba po lepoti, urejenosti, eleganci
c)
duhovne potrebe – potreba preseči samega sebe in se čutiti kot del neke večje transcedentne enote izven sebe. 
5 NEKAJ BISTVENIH UGOTOVITEV O POTREBAH V POVEZAVI Z MOTIVIRANJEM ČLOVEKA
· potrebno je razumeti potrebe posameznikov

· vsako delovanje človeka je povezano z zadovoljevanjem njegovih potreb

· na delovanje in obnašanje človeka vplivamo s spodbudami (motivacijo – materialno, nematerialno), ki obetajo zadostitev njegovih obstoječih ali na novo vzbujenih potreb.

· potreba, ki je zadovoljena ne motivira več, ta pa sproži višjo potrebo, ki začne motivirati.

· človek občuti višjo potrebo šele, ko zadosti nižjo.

6 DOBRINA, UPORABNA VREDNOST DOBRINE, VRSTE DOBRIN
Dobrina je vsaka stvar, ki s svojo uporabljivostjo in koristnostjo lahko zadovolji neko potrebo. Lahko zadovolji eno ali več potreb, zato ji pravimo, da ima eno ali več uporabnih vrednosti. Njena uporabna vrednost je to, da zadovolji neko človekovo potrebo. Poznamo tri vrste dobrin:

1. Proste – zrak, voda
2. Etične - kulturne 
3. Gospodarske – Gospodarske dobrine so tiste dobrine s katerimi zadovoljimo gospodarske potrebe. Delimo jih na naravne (ne vsebujejo človekovega dela, uporabno vrednost jim je dala narava – zemlja, zrak) in proizvedene (tiste, ki jih je človek ustvaril s svojim delom). 

7 BLAGO, UPORABNA VREDNOST, TRŽNA VREDNOST, TRŽNA CENA (ODNOSI MED NAVEDENIMI EKONOMSKIMI KATEGORIJAMI)

Blago je s človeškim delom proizvedena dobrina, s katerim lahko zadovoljimo določen človeški motiv in potrebo in je namenjeno trgu in menjavi. Blago mora imeti uporabno vrednost za družbo. Menjalna vrednost nam izmeri količino dela, kar pomeni, da se enaka količina dela menja za enako količino dela, menjajo pa se različne uporabne vrednosti. 
Blago je torej dobrina, ki ima:

· uporabno vrednost naravne dobrine

· s človeškim delom pridobljeno uporabno vrednost

· je namenjena menjavi (trgu, kjer tudi dobi svojo tržno vrednost)

Uporabna vrednost je prirodna lastnost blaga oziroma vseh dobrin, saj zadovoljuje neposredne človekove potrebe (hrana, obleka) in potrebe po proizvodnji materialnih dobrin (orodje, surovine). Uporabna vrednost krompirja je v tem, da se lahko porabi za hrano. Blago mora zadovoljiti potrebe drugih ne pa potrebe lastnika samega. 
Vrednost blagu daje vloženo in družbeno priznano človekovo delo in jo lahko določimo le če ga pri menjavi primerjamo z drugim blagom. Vrednosti ni mogoče ne videti ne otipati. Vrednost lahko določimo le, če se pri menjavi primerja z drugim blagom.
V praksi se pojavlja menjalna vrednost, ki nam nekako izmeri količino dela, menja se torej enaka količina dela za enako količino dela.  
Trg ne priznava delovnega časa posameznika, ker je to lahko najslabši ali najboljši delavec,  ampak priznava družbeno potrebni delovni čas (povprečni delovni čas, ki je potreben za proizvodnjo določenega proizvoda). Vrednost blaga se oblikuje na trgu, v proizvodnji pa se oblikuje uporabna vrednost blaga. Blago mora zadovoljevati človekove motive ali potrebe (po hrani, obleki) in to je njegova uporabna vrednost.

Pojem tržna vrednost blaga je dvojen:

1. povprečna vrednost blaga

2. blago proizvedeno v povprečnih proizvodnih razmerah

Tržna vrednost je vrednost posameznega blaga, ki je določena z družbeno potrebnim delom. 

Tržna cena je tista cena, ki izenači ponudbo in povpraševanje, oziroma ki se prilagodi tako, da postavi trg v ravnovesje. Na tržno ceno vpliva zakon ponudbe in povpraševanja. Zaradi tega tržna cena niha v pozitivni in negativni smeri okoli tržne vrednosti. Če proizvajalci naredijo več blaga kot ga trg potrebuje, ne morejo vsega prodati in zmanjšajo ceno ta cena takrat pade pod vrednost in tega proizvoda ne izdelujejo več. In obratno, ko je povpraševanje po nekem proizvodu veliko, se cene zvišajo in proizvajalci naredijo še več teh proizvodov. 

8 OPREDELI POJME
· Proizvodnja

Proizvodnja je proces s katerim dobivamo iz narave naravno bogastvo (pa čeprav z nabiranjem plodov, z lovom, ribolovom … ali pa če pridelujemo proizvode). Je prva izmed vseh gospodarskih dejavnosti, ker je treba najprej nekaj proizvesti, da lahko potem porazdelimo, menjamo in trošimo.
· Temeljni dejavniki proizvajalnih sil družbe (naštej in opiši)

· Naravno okolje (vesolje in celotni ekološki sistem in njemu pripadajoče naravno bogastvo planeta zemlja)

· Ljudje s svojimi duhovnimi, umskimi in fizičnimi značilnostmi, zavestjo in sistemom MIZON – Motivi (prirojeni in pridobljeni), Interesi (zasebni in družbeni), Znanje (šolsko, izkušnje, spretnosti), Odgovornostjo (osebno in kolektivno), Nadzor (opozorila o pravilnosti opravljanja določenega dela). 

· Umetno ustvarjeno okolje in artefakti in sicer:


raven družbene organizacije


proizvajalna sredstva v obliki:

· delovnih sredstev  - delovni pripomočki, nečloveška delovna sila 
· predmetov dela  - surovine s 1. in 2. stopnje obdelave, medfazni izdelki, nedokončana proizvodnja
    prometna in komunikacijska infrastruktura, urbanizem

9 KAJ RAZUMEŠ POD POJMI
Proizvajalne sile

To so vsi faktorji, ki določajo kakšen bo način proizvodnje imenujemo proizvajalne sile. Proizvajalne sile so torej človek s svojim umskim razvojem in izkušnjami ter orodja, ki jih je s temi izkušnjami ustvaril in  se jih naučil uporabljati. Proizvajalne sile se stalno razvijajo od samega začetka človeške družbe dalje. Osnovni razvoj je v težnji, da bi ustvarili čim več dobrin. 
Delovni odnosi

Delovni odnosi so medsebojni odnosi ljudi v procesu proizvodnje, delitve, menjave in potrošnje. Izražajo kakšen položaj zavzemajo delovni ljudje v družbi oziroma kakšen položaj zavzemajo ljudje na splošno.     
Proizvodni odnosi

Proizvodni odnosi so temelj delovnim odnosom. Kakšni so, je torej predvsem odvisno od tega kdo je lastnik in upravljavec proizvajalnih sredstev. Če so proizvajalna sredstva skupna last, potem so ti proizvodni odnosi praviloma neizkoriščevalski, če pa so proizvajalna sredstva privatna lastnina, potem so odnosi praviloma izkoriščevalski. 
Izkoriščevalski družbeni red je torej povsod tam, kjer so proizvajalna sredstva privatna ali državna lastnina, torej tudi v državnem kapitalizmu in državnem socializmu. 

10 POJMI
Tehnično intenzivni delovni proces

Tu je veliko delovnih sredstev in malo človeškega dela – pri delavcu ni veliko naprezanja 

Delovno intenzivni delovni proces

Tu je malo delovnih sredstev in veliko človeškega dela – pri delavcu je veliko naprezanja da doseže določen cilj.

11 NAŠTEJ OBLIKE IN OPREDELI POJME
Družbena delitev dela

Družbena delitev dela pomeni delitev dela na posamezne dejavnosti, panoge, stroke ali gospodarske enote:
· Prva velika družbena delitev dela – nastane v dobi barbarstva, ko se poljedelci ločijo od živinorejcev. 

· Druga velika družbena delitev dela – nastane, ko se od kmetijstva loči obrt. Posamezniki, ki so bili bolj spretni, so se lotili izdelave posameznih predmetov in tako je nastala obrt. 

· Tretja velika družbena delitev dela – nastane s pojavom trgovine. Eni so proizvajali ene vrste proizvodov, drugi druge. Menjava je bila nujna. Posamezniki so s e začeli posvečati samo nakupu in prodaji – trgovci.  V tej fazi se trgovci ločijo od poljedelcev, živinorejcev in obrtnikov.

· Četrta velika družbena delitev dela – nastane v procesu znanstveno – tehnične revolucije.

Tehnična delitev dela

Tehnična delitev dela pomeni delitev dela znotraj enega proizvodnega procesa oziroma ene gospodarske enote. Gre za tehnologijo določenega procesa. Pri tehnični delitvi dela poznamo:

· Enostavna kooperacija pomeni enostavno sodelovanje večje skupine ljudi, kjer vsi opravljajo enako delo (košnja, žetev) brez delitve dela. Slaba stran enostavne kooperacija pa je bila v tem, da je moral podjetnik najeti obrtnike ali kvalificirane delavce. 

· Sestavljena kooperacija pa pomeni da se neki delovni proces razdeli na posamezne faze, kjer posameznik opravi le eno fazo, drugi drugo, ... Pritegniti je bilo mogoče tudi žensko in otoško delovno silo, ki je bila še cenejša. 
Taki kooperaciji, kjer se že pojavi delitev dela, delo pa se še vedno opravlja ročno pravimo manufaktura:

· Organske manufakture – delavci iste stroke izdelujejo en in isti predmet in si ga podajajo iz rok v rok (»tekoči trak«)

· Heterogene manufakture – en predmet delajo delavci azličnih strok. Vsak izdela svoj del in potem sestavijo. 

Sodobne razlike skupnega dela

Delitev dela oziroma specializacija gre v moderni industriji tako, da posamezna podjetja proizvajajo le del nekega proizvoda (samo gume, motorji), prava tovarna pa jih samo sestavi. Pri tem ni potrebno, da so tovarne v isti državi, kooperacija lahko seže tudi preko meja države in je lahko celo globalna v kontinentalnem pogledu. 
V sodobnem gospodarstvu je proizvodni proces razčlenjen v dveh smereh: 

· V vodoravni smeri ga razčlenimo naprej na gospodarske dejavnosti, dejavnosti so razčlenjene na panoge, panoge na stoke.

· V navpični smeri pa je proizvodni proces razčlenjen na več zaporednih samostojnih proizvodnih stopenj. 

12 S FORMULO IN PO VSEBINI RAZLOŽI KAZALCE UČINKOVITOSTI IN USPEŠNOSTI, PODANE V KRATICI »PIER«

P – produktivnost delovne sile
I – intenzivnost delovne sile

E – ekonomičnost ali produktivnost proizvodnih sredstev

R - rentabilnost
Produktivnost delovne sile (p): je razmerje med vrednostjo ustvarjene proizvodnje (WP) in človeško delovn   silo (d.s.), ki je v določeni proizvodnji delovala ali količino delovnega časa, ki so ga delavci porabili za določeno proizvodnjo dobrin (P). Gre za fizični obseg količine proizvodnje, ki ga  ustvari enota delovne sile ali enota delovnega časa.

[image: image17.wmf].. ali d. 

čas

WP

p

ds

=


Produktivnost dela kaže produktivni učinek človeškega faktorja najosnovnejših in tudi najpomembnejših kazalcev učinkovitosti gospodarjenja. 

Delovna intenzivnost (DI): Gre za intenzivnost prenosa človeške delovne sile v  delovnem procesu. Intenzivnost dela je naprezanje, poraba človeške delovne energije pri delu. Stopnjo delovne intenzivnosti lahko izmerimo s porabo energije v enoti delovnega časa. Stopnjo delovne intenzivnosti (DI) lahko izmerimo s porabo energije (e) v enoti delovnega časa (t): 
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S stopnjevanjem intenzivnosti se količina porabljene energije v vsaki delovni uri poveča (zgosti), zato bo produkt sicer izdelan v krajšem času, vseboval pa bo enako količino dela kot prej, njegova vrednost bo zato ostala nespremenjena. 
Stopnjo intenzivnosti dela je mogoče povečevati do strogo začrtane meje – do točke optimalnega delovnega učinka. Če naprezanje delovne sile to točko prekorači, povzroči čezmerno izčrpavanje delavca, delovni učinek pa začne močno padati.
Ekonomičnost: Bistvo ekonomičnosti je v tem, da dosežemo največji možni gospodarski učinek pri 

najmanjši možni porabi proizvodnih sredstev. Ekonomičnost nam pove, kolikšno vednost proizvodnje daje določena enota proizvodnih stroškov. 
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          St = proizvodni stroški (d.s. (delovna sila) + Pd (predmeti dela) + Ds (delovna sredstva))
Pri računanju ekonomičnosti nas zanima tudi odnos med proizvodnjo in vloženimi proizvodnimi sredstvi oziroma kapitalom. Izraža nam produktivnost sredstev ali kapitala:
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Ta kazalec pa nam pokaže, kolikšna vrednost proizvodnje odpade na enoto vloženih sredstev oziroma kapitala. 

Rentabilnost ali donosnost: je kazalec gospodarske učinkovitosti, ki nam pokaže, kolikšen donos doseže podjetje  na enoto vloženih sredstev oz. kapitala. Donos po odbitku vseh stroškov je čisti donos ali profit. Donosnost je vedno rezultanta produktivnosti in ekonomičnosti. Tudi trg je izredno pomemben faktor donosnosti.
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Donosnost je odvisna od tržnih razmer. Trg je izredno pomembne faktor donosnosti. 

13 ALI JE PODJETJE LAHKO KLJUB TEMU, DA JE UČINKOVITO, NEUSPEŠNO?
Da, ker podjetje lahko izpolnjuje kazalce P I E, ne izpolnjuje pa kazalca R (glej definicije). Rentabilnost je odvisna od profita, profit pa je vezan na razmere na trgu. Če vzamemo fizični obseg proizvodnje kot dan, bo rentabilnost odvisna od cen izdelkov, pa tudi od nabavnih cen proizvodnih faktorjev. Uspeh podjetja je zato odvisen od marketinške službe, ki nabavlja in trži proizvode.

14 V ČEM JE BISTVENA RAZLIKA MED PRODUKTIVNOSTJO DELOVNE SILE IN EKONOMIČNOSTJO TER RENTABILNOSTJO?
Rentabilnost je vedno rezultanta produktivnosti in ekonomičnosti, ker pa je profit (od katerega je odvisna rentabilnost) tržna kategorija, je rentabilnost odvisna od trenutnih razmer na trgu (dosežene tržne cene izdelkov, nabavne cene "surovin",..).
15 BISTVENA RAZLIKA MED TRŽNO VREDNOSTJO IN CENO BLAGA
Če govorimo o tržni vrednosti, mislimo na vrednost posameznega blaga, ki je določena z družbeno potrebnim delom. Cena blaga pa je osnova za njegovo vrednost, ki pa se le izjemoma ujema z ceno na trgu. Cene blaga običajno le nihajo okrog vrednosti.

Če je ponudba velika se cena zniža. Če pa je povpraševanje večje od ponudbe, pa cene rastejo.

16  PRIKAŽI BISTVO DELOVANJA ZAKONA VREDNOSTI (TUDI Z GRAFOM)
V razmerah drobnoblagovne proizvodnje
Če proizvajalci proizvedejo več blaga, kot jih trg zahteva, zastane prodaja. Ponudba blaga je velika in ker hočejo posamezni proizvajalci vendarle prodati blago, znižajo ceno. S tem je padla cena pod vrednost, kar je v opozorilo za vse proizvajalce, da je treba proizvodnjo blaga zmanjšati. Obratno pa se proizvajalci obnašajo takrat, ko je povpraševanje po blagu veliko, cene rastejo, za proizvajalce je to znak, da povečajo proizvodnjo in gradijo nove naprave.

V klasičnem kapitalizmu

V kapitalizmu postane zakon vrednosti temeljni zakon razvoja, saj je to prvi sistem razvitega blagovnotržnega gospodarstva, tj. gospodarstva, kjer je trg edina neposredna zveza med samostojnimi gospodarskimi enotami, tržna cena pa kriterij vrednotenja proizvodov človeškega dela.

V razmerah monopolistične tržne konkurence (kateri faktorji vplivajo na zgornjo mejo monopolnih cen – obrazloži)                                                                                                                                                                                                                                                           V razmerah monopolistične tržne konkurence zakon vrednosti še vedno deluje, vendar v nekoliko spremenjeni obliki.
17 OPREDELI
Definicija denarja

Denar je splošni ekvivalent. Posamezne oblike denarja so bankovci, kovanci, menice, papirni denar, knjižni denar, kreditni denar.

Funkcija denarja

· Mera vrednosti (splošni ekvivalent) – Denar izraža oziroma zrcali vrednost blaga. Vrednost blaga, izražena v denarju, se imenuje cena. Cena je denarni izraz vrednosti, ki je odvisna od ponudbe in povpraševanja. Cena pa je odvisna od: 
· vrednosti blaga

· od denarne veljave

· Menjalni vrednosti (menjalno sredstvo) – to funkcijo denar opravlja takrat, kadar posreduje menjavo dobrin.

· B - B' – nakup in prodaja opravljena istočasno

· B – D – B' – proizvajalec proda blago, zato da bi z denarjem prišel do drugega blaga. Do nečesa kar potrebuje, vendar ne proizvaja sam. 

· D – B – D' – Nekdo, ki ima denar, kupi blago, ki ga želi prodati naprej za čim višjo vrednost. 
· Zaklad in rezerva – količina  denarja, ki zapusti obtok, je lahko zaklad ali rezerva. Če je denar shranil z namenom, da bi kasneje lahko nekaj kupil, je takrat denar rezervni denar. Če pa ga kdo kopiči in ne ve kaj bo z njim kupil, mu denar pomeni samo bogastvo in takrat govorimo o zakladu. S tujko takšnemu denarju pravimo tezavrirarn denar. 
· Plačilno sredstvo – to je takrat, kadar z njim poravnavamo neke obveznosti, ne prejmemo pa nobene protivrednosti (plačevanje davkov, članarin). 
· Svetovni denar (dolar) - vlogi svetovnega denarja, ki omogoča mednarodno trgovino in menjavo. 
Slovenskemu tolarju (SIT) lahko pripisujemo samo prve 4 funkcije, kajti Tolar ni svetovni denar. 

18 V GOSPODARSTVU NE SME BITI V OBTOKU NITI PREMALO NITI PREVEČ DENARJA. KAJ VPLIVA NA USTREZNO MASO DENARJA V OBTOKU? (formula in obrazložitev elementov)
                                                                    S (P.Q) = S (M.V)

Formula kaže, da pomeni ravnotežje v nekem gospodarstvu ravnotežje med kupnimi in blagovnimi skladi oziroma ravnotežje med ponudbo in povpraševanjem. Tako pomeni:

S (P.Q) – kupne sklade ali globalno ponudbo

S (M.V) – blagovne in storitvene sklade ali globalno povpraševanje

19 KAKO LAHKO REAGIRA DRŽAVA V PRIMERU PORUŠENEGA GOSPODARSKEGA RAVNOTEŽJA, DA SE PONOVNO VZPOSTAVI RAVNOTEŽJE MED GLOBALNO PONUDBO (blagovni skladi) IN GLOBALNIM POVPRAŠEVANJEM (nakupni skladi)
Zmanjšanje globalne ponudbe, globalno povpraševanje ostane isto (recesija)

· Zmanjša maso denarja v obtoku, tako da ga vzame iz obtoka

· Zmanjša hitrost obtoka denarja

· Poviša cene blagu in drugim storitvam na trgu

· Istočasno zmanjša hitrost obtoka denarja in maso denarja in poviša cene

· Poveča količino blaga in storitev pri istih cenah

Prevelika količina dobrin na trgu (hiperprodukcija)

· Poveča maso denarja v obtoku

· Poveča hitrost obtoka in obdrži isto maso denarja v obtoku

· Prisili proizvajalce da znižajo cene dobrinam

· Prisili proizvajalce z davki, da zmanjšajo proizvodnjo

20 OBRAZLOŽI POJME
Kupna moč denarja

Kupna moč denarja pomeni koliko dobrin lahko kupimo za enoto določene nacionalne valute. Poznamo kupno moč določenega denarja znotraj nacionalnega teritorija in zunaj njega.

Inflacija

Inflacija nastane, če izda banka v obtok več denarja, kot je potrebno glede na razpoložljivo količino blaga in storitev in glede na hitrost denarnega obtoka. Na zunaj se inflacija kaže v tem, da cene blagu rastejo, torej za isto količino denarja kupimo manj blaga. Ob inflaciji kupna moč denarja pada.

Deflacija

Deflacija je inflaciji nasproten pojav. Pomeni zmanjševanje denarnega obtoka, s tem pa večjo kupno moč denarja. Pojavlja se ob gospodarskih krizah, kjer potem brezposelni kupujejo manj in blago se ne prodaja. Deflacija duši gospodarsko dejavnost, zato je države ne marajo, pa čeprav se pri tem kupna moč denarja veča.

Devalvacija

Devalvacija pomeni razvrednotenje denarja. Devalvacija pospešuje izvoz in omejuje uvoz. Če bi kupna moč dolarja padla, to pomeni, da bo ameriško blago za nemškega kupca predrago. Takrat potem država uskladi kupno moč denarja s kupno močjo drugih valut. To naredi z devalvacijo ali razvrednotenjem denarja. Devalvacije so v svetu dokaj pogost pojav. 
Revalvacija

Revalvacija je nasproten pojav devalvaciji. To pomeni, da država poveča količino zlata v svoji valuti, torej spremeni merilo cen v svojo korist. S tem je otežen izvoz, uvoženo blago pa se poceni. Revalvacije so precej redek pojav v svetu. 
Stagflacija
Stagflacija je najslabše stanje, ki je lahko v gospodarstvu. To je visoka inflacija in visoka nezaposlenost.

21 KAPITAL
Pojem

Kapital je vsaka akumulirana vrednost, ki prinaša presežno vrednost ali kopičenje bogastva oziroma akumulacijo. Najprej se je pojavil v obliki blaga, kasneje v obliki denarja (trgovski in posojilni kapital).
Oblike (nekaj glavnih oblik):

· proizvodni kapital

· blagovni kapital

· denarni kapital

· razvojni kapital
Vrste lastništva kapitala

· privatni kapital 

· družbeni kapital

· državni kapital

22 BISTVENA RAZLIKA MED DROBNOBLAGOVNIM PROIZVAJALCEM IN KAPITALISTOM
Drobnoblagovni proizvajalec: 

· sam fizično dela v proizvodnji

· njegovo delo je predvsem ročno ali bolj malo mehanizirano
· na trg daje majhne količine proizvodov

· dela v glavnem sam ali z družino in redko zaposluje delavce

· proizvaja kupcem v bližini ali pa proizvaja za kupce po naročilu (obrtniki)

· delitve dela skoraj ne pozna in dela vsak vse

· je lastnik proizvajalnih sredstev

Kapitalist:

· V proizvodnji ne dela več fizično, ampak samo še nadzoruje, ali pa ima še zato plačane ljudi
· Dela za neznan trg

· ima veliko mehanizacijo in proizvaja množično in serijsko
· V proizvodnji je izredna delitev dela

· Dela z najeto delovno silo

· Je organizator, upravljavec, kontrolor proizvodnje

23 BISTVENA RAZLIKA MED PRIDOBIVANJEM ABSOLUTNE, RELATIVNE TER EKSTRA PRESEŽNE VREDNOSTI
Metoda absolutne presežne vrednosti pomeni absolutno povečanje delovnega dne nad potrebnim delovnim časom. To je nad tisto točko delovnega časa, v kateri delavec ustvari toliko, da se normalno preživlja. Podjetnik lahko delovni čas še povečuje, s tem pa povečuje absolutno presežno vrednost. Lahko tudi delavcu zniža mezdo, kar ima isti učinek.

Če so delavski sindikati dosegli da je delovni dan določen na 7 ali 8 ur dnevno, potem je možno povečati presežno vrednost edino še na ta način, da skrajša potrebni delovni čas. Presežna vrednost, ki nastane zaradi skrajšanega potrebnega delovnega časa, imenujemo relativna presežna vrednost. 

Ceneje proizvaja podjetnik, ki ima modernejše stroje. Ko kupi novi stroj, delavec proizvede še dvakrat več proizvodov na dan in dobiček, ki ga od vsakega kosa dobi podjetnik se imenuje posebna (ekstra) presežna vrednost, ki jo prejema samo toliko časa, dokler drugi podjetniki ne uvedejo takšne ali celo višje tehnične izpopolnitve. V tem primeru je družbeno potrebni delovni čas krajši, zato se proizvod lahko poceni. 

24 PLAČA – MEZDA
Definicija

Ker delavec nima proizvajalnih sredstev, je prisiljen prodajati svojo delovno silo. Ker je delovna sila blago, ima svojo vrednost in ceno – mezdo. Mezda je protivrednost za delovno silo.

Poznamo:

Naturalna in denarna mezda: če je mezda izplačana v denarju ji pravimo denarna mezda. V začetnem obdobju kapitalizma pa je bila precej razširjena naturalna mezda, predvsem v obliki delne naturalne mezde. Kapitalist je delavcem izplačeval del mezde v denarju, drugi del pa v tako imenovanih bonih, s katerimi so lahko kupovali le v njegovi trgovini (slabše in dražje blago kot drugod). Danes je naturalna mezda že skoraj izginila, ohranila se je le še pri kmečkih delavcih, ki jemljejo včasih mezdo tudi v dobrinah, predvsem v živilih (dninarji, hlapci). 

Časovna in kosovna ali akordna mezda: časovna mezda se plačuje fiksno na uro, na teden, mesec. Pri kosovni mezdi pa se plača delavcu od vsake enote proizvoda po dogovorjeni tarifi. Mezda od kosa je samo preoblikovana časovna mezda.  Podjetniku bolj ustreza kosovna mezda ker:

· delavca ni treba priganjati k delu in ni treba nadzornikov

· delavec sam povečuje svoj delovni čas zato pa je potrebnih manj delavcev v podjetju (ostaja veliko nezaposlenih, so pa tudi manjše mezde)

· lahko prikaže slabe izdelke, delavcu pa odtrga od mezde zaradi slabe izdelave
Nominalna, realna in relativna mezda
· Nominalna mezda: Nominalna mezda pomeni količino denarja, ki jo delavec prejme za svojo delovno silo. Primerjati moramo nominalno mezdo z življenjskimi stroški, in šele potem vidimo kaj posameznik dobi za ta denar. 
· Realna mezda: Realna mezda je količina dobrin, ki jih posameznik lahko kupi s svojo mezdo. Kaže nam, ali delavec lahko krije svoje potrebe 100% ali manj. Realna mezda je v bistvu kupna moč denarja, ki ga delavec prejme za svojo delovno silo v določenem času.
· Relativna mezda: Da bi dobili relativno mezdo,moramo primerjati delavske mezde z dobički podjetnikov. Vsa ta novo ustvarjena vednost, ki ji pravimo tudi narodni dohodek  se naprej razdeli v tri dele:
· Del dobijo delavci v obliki mezde

· Del si prisvoje kapitalisti v obliki dobičkov, rent

· Del dobi država v obliki davkov

25 OPREDELI POJME
Tehnična struktura kapitala

Tehnična sestava kapitala je razmerje med proizvajalnimi sredstvi na eni strani in živo delovno silo na drugi strani (npr. na enega delavca v podjetju odpade toliko in toliko konjskih moči pogonskih strojev).

Vrednostna struktura kapitala

Običajno izražamo razmerje med proizvajalnimi sredstvi in delovno silo (vsoto mezd oziroma plače) z denarjem, torej vrednostno. Zato pravimo, da je vrednostna struktura kapitala razmerje med konstantnim in variabilnim kapitalom po tekočih tržnih cenah. 
Organska struktura kapitala

Organska struktura kapitala pa je razmerje med konstantnim in variabilnim kapitalom po stalnih cenah, kjer je  izločen vpliv sprememb cen in so s tem prikazane izključno samo znanstveno – tehnološke spremembe. Če se poveča konstantni del kapitala, vemo da se je povečala mehanizacija. 
26 ZAKAJ PODJETNIKI PREUČUJEJO ORGANSKO STRUKTURO KAPITALA SVOJEGA PODJETJA?
Za vsako podjetje je pomembno, da vsaj v daljšem razdobju organska struktura kapitala raste. S tem družba veča svojo gospodarsko, politično in splošno kulturno moč. Višja stopnja organske strukture kapitala daje več presežne vrednosti in s tem več narodnega dohodka, pri tem pa zahteva višjo kvaliteto delovne sile. 
27 PODJETNIŠKA REPRODUKCIJA KAPITALA
Pojem

Reprodukcija kapitala pomeni ponovno proizvodnjo ali obnavljanje proizvodnje. S proizvodnjo se obnavlja tudi menjava in potrošnja, obnavlja se kapital in sami proizvodni odnosi. Reprodukcija je nujna za vsak družbeni red.

Dve glavni vrsti:
· Enostavna podjetniška reprodukcija – podjetnik pride s proizvodnjo do presežne vrednosti in jo porabi za nakup življenjskih potrebščin. V takem primeru vlaga v proizvodnjo nazaj samo prejšnji kapital, s tem pa ostaja proizvodnja enako velika.  

· Razširjena podjetniška reprodukcija – če podjetnik vsaj del presežne vrednosti dodaja kapitalu, veča s tem proizvodnjo in veča in kopiči (akumulira) svoj kapital. Pomeni obnavljanje proizvodnje v širšem obsegu kot prej. Razširjena reprodukcija v daljšem obdobju je nujna in značilna za vsak družbeni red. 
Bistvena razlika med enostavno in razširjeno podjetniško reprodukcijo

Bistvena razlika med enostavno in razširjeno reprodukcijo je v vem, da pri enostavni podjetniški reprodukciji podjetnik samo prejšnji kapital vlaga nazaj v proizvodnjo ter da s tem proizvodnja ostaja enako velika; pri razširjeni podjetniški reprodukciji pa podjetnik obnavlja proizvodnjo in če del presežne vrednosti vrača v proizvodnjo jo tudi veča ter s tem kopiči svoj kapital.

28 AKUMULACIJA, KONCENTRACIJA, CENTRALIZACIJA KAPITALA
Pojem akumulacija
Akumulacija kapitala pomeni kopičenje kapitala. Akumulacija je nujna s stališča celotne družbe, ker njene potrebe stalno rastejo, nujna pa je tudi s stališča samega podjetja, oziroma  s stališča posameznega podjetnika. Konkurenčna borba sili podjetnike, da izboljšuje proizvodni proces, da kupuje več boljših in modernejših strojev. S tem podjetje veča produktivnost in znižuje proizvodne stroške oziroma stroške na enoto proizvoda.

Pojem koncentracija

Pomeni večanje kapitala z akumulacijo. 

Pojem centralizacija

Pomeni večanje kapitala z združevanjem podjetij oziroma z združevanjem kapitalov. Do centralizacije pride zaradi propadanja podjetnikov in zaradi pomanjkanja kapitala. Večji podjetniki tako propadlo podjetje poceni kupijo, s tem namesto dveh nastane eno podjetje, ki razpolaga sedaj z enako velikim kapitalom kot prej dve podjetji. Družbeno bogastvo se s centralizacijo ne poveča, omogoči pa hitrejši razvoj. Centralizacija je pomembna zlasti zato, ker brez nje ne bi dosegli tako hitrega razvoja proizvajalnih sil. 

Razlika med koncentracijo in centralizacijo kapitala

Koncentracija kapitala pomeni večanje kapitala z kopičenjem le-tega, centralizacija pa pomeni večanje kapitala z združevanjem podjetij oziroma z združevanjem kapitalov.  Koncentracija kapitala je pomembnejša kot centralizacija. 
29 KATERE OBLIKE PRENASELJENOSTI OZIROMA BREZPOSELNOSTI SO POSLEDICA NAČINA AKUMULACIJE KAPITALA, KI POVEČUJE ORGANSKO STRUKTURO KAPITALA?
Oblike prenaseljenosti:

· Tekoča prenaseljenost – se kaže v tem, da so delavci od časa do časa brezposelni, bodisi zaradi gospodarske krize, zaradi selitve kapitala v drugo panogo ali česa podobnega. Čez čas pa zopet dobijo zaposlitev.

· Latentna ali agrarna prenaseljenost – nastaja na podeželju, saj z  uvajanjem boljše mehanizacije ne potrebujejo tako velike potrebe po delovni sili in del kmečkega prebivalstva išče zaposlitev v mestu. Ker pa tudi tam ni delovnih mest, ostaja del kmečkega prebivalstva doma, zato živijo siromašno.

· Stalna ali stagnantna prenaseljenost – srečamo jo predvsem v večjih industrijskih središčih, kjer manjši del delavcev iz različnih razlogov ne dobi dela (starost,…) in ostanejo stalno nezaposleni.
· Strukturna nezaposlenost - srečamo jo v visoko razvitih deželah. Tehnološki razvoj zahteva hitre prekvalifikacije zaradi novih tehnoloških rešitev. Tej nezaposlenosti so lahko čez noč podvrženi tudi delavci z visokimi šolami. 
30 INDUSTRIJSKI KAPITAL

Pojem

Industrijski kapital je najpomembnejša oblika, saj združuje proizvodni, trgovinski, zemljiški, posojilni,... kapital.  Pojavlja se šele v kapitalizmu. Zanj je značilno da je produktiven (ker je vezan na proizvodnjo) in delujoči (ker kapitalist z njim deluje in organizira proizvodnjo). Povečanje je odvisno od mere presežne vrednosti , ki je premo sorazmerna s profitno mero .Organska sestava kapitala deluje obratno sorazmerno . Hitro obračanje kapitala in hitro obnavljanje tehnologije ustvari višjo profitno mero.

Krožni tok industrijskega kapitala (prikaži krogotok s simboli in razloži kaj to pomeni v podjetniški praksi)

Ko ima podjetnik denar, za ta denar kupi posebno vrsto blaga, proizvajalna sredstva in delovno silo. S tem ko kupi delovno silo delovno silo in proizvajalna sredstva, je to dvoje prenehalo biti blago, ker ni več namenjeno za nadaljnjo prodajo. Denarni kapital se sedaj spremeni v proizvodni kapital. Iz proizvodnje sedaj dobiva novo blago (B'), ki s presežno vrednostjo tvori novo blago. To blago proda in dobi večjo vsoto denarja kot pa jo je vložil (D').
31 POTROŠNJA
Pojem
Potrošnja je zadnja faza gospodarskega procesa v določeni družbi. V procesu potrošnje gre za realizacijo zadovoljevanja proizvodnih, kolektivnih oziroma družbenih in individualnih potrošnih motivov in potreb. S potrošnjo življenjskih dobrin se obnavlja delovna sila, s potrošnjo proizvodnih dobrin pa proizvodnja.

Vrste potrošnje

Potrošnja proizvodnih faktorjev ali vmesna potrošnja – gre za porabo proizvodnih sredstev in delovne sile v preteklem obdobju pri reprodukciji in porabo dodatnih količin proizvodnih faktorjev pri čisto investicijski potrošnji. Ta potrošnja se deli na obnovitveno in investicijsko. Smisel te delitve sloni na kriteriju družbene reprodukcije.

Potrošnja končnih dobrin ali končna potrošnja – ki so potrebne za zadovoljevanje splošnih in individualnih družbenih potreb. Ta potrošnja se deli še na osebno (individualna) in splošno (družbena).

32 KAJ NAM POVE SPODNJI ZAPIS
Oba zapisa nam povesta razmerje med potrošnjo proizvodnih faktorjev in potrošnjo končnih dobrin.

a)
DBP = Ppf + Pkd

           Družbeni bruto proizvod  =  potrošnje proizvodnih faktorjev  +  potrošnje končnih dobrin.

b)
DBP = (Pobn + Pin) + (Pos + Pdr)

           Bruto družbeni proizvod  =  obnovitvene potrošnje  +   investicijska potrošnja  +  osebna potrošnja  + 

           družbena  potrošnja

33 DRUŽBENO BOGASTVO
Pojem
Družbeno bogastvo so vse materialne in nematerialne dobrine, s katerimi razpolaga določena družba v danem času in prostoru. Sem spada:

· Naravno bogastvo  - vse dobrine, ki nam jih nudi narava (zemlja, zrak, voda, ruda, les). Gre za dobrine, ki niso plod človeškega dela. 

· Proizvedeno bogastvo v preteklosti

· Materialno – proizvedeno bogastvo (hrana, kurjava, obleka, stanovanje, avto)

· Duhovno

Materialno in duhovno bogastvo se morata dialektično dopolnjevati. Brez pravega duhovnega bogastva ni materialnega in obratno. 

· Novo proizvedeno bogastvo
Družba, ki je osveščena glede svojega bogastva v prirodnem, zgodovinsko pridobljenem in proizvodnem smislu, je družba, ki ima soliden temelj za razvoj. Inventar nacionalnega bogastva je bogastvo že samo po sebi, saj povečuje zavest in ponos določeni družbi. 
S čim merimo vsako leto novo nastalo družbeno bogastvo?
Novo nastalo družbeno bogastvo lahko merimo z različnimi makroekonomskimi pokazovalci. To so bruto družbeni proizvod, družbeni proizvod in narodni dohodek.

34 DRUŽBENI BRUTO PROIZVOD (DBP)
Definicija
Družbeni bruto proizvod je vrednost celotne proizvodnje, ki jo družba proizvede v določenem času, običajno jo obračunamo v enem letu. Ta vrednost je enaka vrednosti potrošnega kapitala, variabilnega kapitala in vse presežne vrednosti, ki jo v tem razdobju določi družba. 
DBP = C + V +m

DBP= MS + Am + OD + Pr

35 BDP KOT KAZALEC GOSPODARSKE MOČI

Znotraj države (doma)

Razlikujemo nominalni in realni BDP. Nominalni BDP zajem ustvarjeno proizvodnjo obračunano po vsakokratnih tržnih cenah, realni BDP pa proizvodnjo, obračunano po stalnih, nespremenljivih cenah.  

V mednarodni primerjavi 

Ko želimo BDP uporabiti za mednarodno primerjavo celotne proizvodnje med državami, se pojavijo problemi. Problemi izhajajo iz metodoloških razlik v obračunu proizvodnje med državami, iz različnih nacionalnih valut in iz specifičnosti primerjanih gospodarstev, ki se izražajo z razlikami v ravni in v strukturi cen.

Poleg BDP moramo pri prikazu gospodarske moči upoštevati še ostale kazalce kot npr.: letna stopnja inflacije, stopnja brezposelnosti, stopnja razvitosti infrastrukture,...

36 NAŠTEJ POTREBNE ELEMENTE KOREKCIJE ZA REALNEJŠI PRIKAZ DEJANSKEGA ŽIVLJENSKEGA STANDARDA PREBIVALCEV DRŽAVE!
Korekcijski elementi za realnejši prikaz življenjskega standarda neke države so:

· upoštevana naj bi bila tudi ocena vrednosti dejavnosti vrste »naredi si sam«, ki jih posamezniki izvajajo sami (obrtniška dela v hiši, ...).

· dobro bi bilo, če bi v obračun neto ekonomske blaginje, vključili tudi sivo ekonomijo (neprijavljeno delo od katerega ne plačuješ davkov državi).

BDP bi morali korigirati tudi zaradi upoštevanja vrednosti prostega časa.

BDP je treba korigirati tudi za škode v okolju (stroški onesnaževanja in druge posledice škode proizvodnje)

37 NAŠTEJ VRSTE KAPITALA IN OPIŠI NJIHOVE DEFINICIJE

Industrijski kapital - se pojavlja v kapitalizmu. Ta oblika je najpomembnejša saj združuje vse druge vrste kapitalov. Zanj je značilno da je produktiven (ker je vezan na proizvodnjo) in delujoči (ker kapitalist z njim deluje in organizira proizvodnjo). 
Trgovinski kapital – je samo delujoči kapital, proizvodni pa ni, ker ničesar ne proizvaja. Je prva in najstarejša oblika kapitala. Pogoj za nastanek je pojav denarja. Profitna mera je odvisna od višine menjalnih stroškov ali kapitala. Hitro obračanje pomeni višjo stopnjo profita. Je osamosvojeni del industrijskega kapitala.

Posojilni kapital – ni niti proizvodni, niti delujoči kapital, saj pri njem lastnik denar posoja, nič ne proizvaja in ne deluje pa vendar dobiva obresti. Višina obrestne mere je odvisna od stopnje povprečnega profita in od ponudbe in povpraševanja po kapitalu. 

Nepremičninski kapital - sem spadajo dobrine, ki so nepremičnine in so nujno potrebne v procesu gospodarjenja. Lastnik zemlje ima monopol zemljiške lastnine, če pa da zemljo v najem ima najemnik monopol zemljiške posesti. Če pa lastnik odstopi pravice izkoriščanja zemlje zakupniku, dobi zemljiško rento. Renta je del presežne vrednosti, ki se kaže v absolutni, diferencialni in monopolni obliki.
Delniški kapital - se steka v delniški družbi  To je oblika kapitalističnega podjetja. Lastniki dobijo za svoj vloženi kapital papirnato potrdilo (delnica), ki ima nominalno vrednost, kasneje pa se prodajajo po tečajni vrednosti. Tečaj delnic je odvisen od višine dividende in obrestne mere v državi. 

Finančni kapital - je združen bančni kapital z drugimi vrstami kapitala. Kdor ima največ delnic ima večinski ali kontrolni paket, ki omogoča vodilno vlogo v podjetju. S finančnim kapitalom gospodari majhno število skupin, ki zastopajo svoje interese in bogatijo.

38 OPREDELI KORISTI, KI JIH PRINAŠAJO POSAMEZNE VRSTE KAPITALA
Industrijski kapital - presežna vrednost, profit, dobiček
Trgovinski kapital - trgovinski profit
Posojilni kapital - obresti
Nepremičninski kapital - renta
Delniški kapital - dividenda
Finančni kapital - kontrolni paket (večinski)

39 OPIŠI OSNOVNE NAČINE KAKO BI POVEČAL GLAVNE KORISTI, KI JIH PRINAŠA POSAMEZNA VRSTA KAPITALA (UPOŠTEVAJ FAKTORJE, KI VPLIVAJO NA GLAVNE KORISTI POSAMEZNE VRSTE KAPITALA)!
Industrijski kapital – z akumulacijo in centralizacijo
Na profitno mero vplivajo različni faktorji, med njimi glavni pa: mera presežne vrednosti (večja je mera presežne vrednosti, večja je profitna mera in obratno), organska sestava kapitala (večja je organska sestava kapitala, manjša je profitna stopnja) in hitrost obračanja kapitala (hitrejše obračanje kapitala ustvari višjo profitno mero). Zato je interes hitro obnavljanje tehnologije, kajti to pomeni hitro obračanje kapitala in s tem vzdrževanje visoke profitne stopnje pri relativno nizki meri presežne vrednosti.

Trgovinski kapital – čim ceneje kupimo in tem dražje prodamo
Ker je profitna stopnja trgovinskega kapitala odvisna od višine menjalnih stroškov ali kapitala, ki ga mora trgovec angažirati v procesu menjave, menim, da mora stremeti k čim manjšim menjalnim stroškom.

Posojilni kapital – z višjo obrestno mero, z večjo količino kapitala ki ga posojamo

Nepremičninski kapital – z čim višjo stopnjo rente
Zemljiški kapital prinaša zemljiško rento, interes pa je obdelava slabših zemljišč oz. intenzivnejša obdelava z dodatnim vlaganjem kapitala, ker se cene kmetijskih proizvodov oblikujejo glede na zemljišče, ki je boljše od najslabšega oz. še sposobno tržne proizvodnje, cene kmetijskih izdelkov stalno rastejo, s tem pa raste tudi diferencialna renta I. Raste pa tudi absolutna renta, ker povprečna organska sestava kapitala v industriji raste stalno hitreje kot v kmetijstvu.

Delniški kapital – tržna cena ali tečaj: ponudba in povpraševanje 

Finančni kapital – z dodatnim nakupom »dobrih« delnic
40 INDUSTRIJSKI KAPITAL, PROFIT, PROFITNA MERA, FAKTORJI PROFITNE MERE, EKSTRA PROFIT IN NADPOVPREČNI PROFIT – TEMELJNI IZVORI!
Industrijski kapital se pojavlja v kapitalizmu. Je produktiven in je vezan na proizvodnjo. Delavci ustvarjajo novo vrednost. Povečanje je odvisno od mere presežne vrednosti, ki je premo sorazmerna s profitno mero. Organska sestava kapitala deluje obratno sorazmerno. Hitro obračanje kapitala in hitro obnavljanje tehnologije ustvari višjo profitno mero.

Profit je razlika med ceno, ki jo kapitalist dobi na trgu in med njegovimi stroški po odbitku davkov in obveznosti do drugih kapitalistov in države. Profit  je čisti donos in je rezultat končnega obsega proizvodnje in dosežene tržne cene izdelkov.

Profitna stopnja je odvisna od višine menjalnih stroškov ali kapitala, ki ga mora angažirati v procesu menjave.

Profitna mera je premosorazmerna z obračanjem kapitala, ali da hitrejše obračanje kapitala ustvari višjo profitno mero kot počasnejše. Profitna mera je odvisna od treh temeljnih faktorjev:

· mere presežne vrednosti

· organske sestave kapitala

· hitrosti obračanja kapitala

Ekstra profit dobiva podjetje samo toliko časa, dokler ima v svoji panogi nadpovprečno produktivnost in zaradi tega nadpovprečno nizke stroške. Tak profit bi lahko imenovali tudi proizvodni ekstra profit.

41 TRGOVSKI KAPITAL, TRGOVSKI PROFIT
Trgovec lahko doseže profit v različnih profitnih stopnjah. Profitna stopnja pa je odvisna od višine menjalnih stroškov ali kapitala, ki ga mora angažirati v procesu menjave. 

42 ZUNANJETRGOVINSKI REŽIM, POJEM, VRSTE, VSEBINSKA OPREDELITEV
Oblika in vsebina zunanjemenjalnega režima sta odvisni od različnih družbenoekonomskih pogojev, ki vladajo v določeni deželi. Glavni zunanjemenjalni režimi so:

Protekcionizem – značilen je za razvojno stopnjo kapitalizma. Država zaščiti domače podjetnike pred  konkurenco iz drugih bolj razvitih držav z raznimi ukrepi (visoke zaščitne carine, določanje uvoznih kvot, prepoved trženja določene vrste).

Svobodna trgovina – ko se domači kapitalisti okrepijo in dosežejo večjo produktivnost, lahko konkurirajo ne samo na domačem trgu, ampak silijo celo na tuje trge. Država ukine visoke carine in druge omejitve, vendar le na osnovi recipročnosti z drugimi državami. Zaradi višje produktivnosti imajo manjše proizvodne stroške in lahko prodajajo ceneje kot proizvajalci tistih dežel, ki imajo nižjo produktivnost.

Monopolni protekcionizem – v tem času uvaja države zaščitne ukrepe (carine, prepoved in kontrola uvoza) z namenom zaščite domačih monopolov. V tem času monopoli samovoljno vladajo na trgu ter skušajo podreti na tuji trg in obdržati pozicije za vsako ceno. Pri tem jih podpira celo država z izvoznimi premijami.

43 ZARADI LAŽJEGA TRGOVANJA S TUJINO, SE DRŽAVE POVEZUJEJO V GOSPODARSKO – TRGOVINSKA ZDRUŽENJA. NAŠTEJ 3 VELIKA GOSPODARSKA ZDRUŽENJA, KATERIH ČLANICA JE SLOVENIJA
· CEFTA (Central european free trade agreement) -  splošni sporazum o trgovini in carini. Države članice: Češka, Poljska, Slovenija, Slovaška, Madžarska, Romunija, Bolgarija

· WTO (World trade organization) - svetovna trgovinska organizacija

· EU (European Union) - evropska unija

· NAFTA (North American free trade agreement) - Severnoameriški sporazum o prosti trgovini (ZDA, Kanada, Mehika)

· APEC (Asia – Pacifiic ekonomic cooperation) - Organizacija za azijsko – pacifiško gospodarstvo (Japonska, Avstralija, Indonezija,…)

· EFTA (European Fair Trade Association) - Evropsko združenje svobodne trgovine

44 POSOJILNI KAPITAL, OBRESTI, OBRESTNA MERA, VSEBINE POJMOV IN FAKTORJI, KI VPLIVAJO NA NJIHOVO VELIKOST
Posojilni kapital ni niti proizvodni, niti delujoči kapital. Pri posojilnem kapitalu lastnik denar posoja, nič ne proizvaja in ne deluje pa vendar dobiva obresti. Posojilni kapital se giblje tudi prek državnih meja. Države si kreditirajo v trgovini, dajejo si tudi dolgoročna posojila v denarju in podobno. 
Obresti so nestvarna cena za kapital. Za izposojeni kapital zahteva lastnik obresti kot neko ceno za čas koriščenja posojenega kapitala. Če je obrestna mera že določena, potem je znesek obresti odvisen od višine kapitala in od dolžine posojilnega časa. Višina obrestne mere je odvisna od stopnje povprečnega profita in od ponudbe in povpraševanja po kapitalu.

Kapitalist si bo izposodil določeno vsoto denarja samo, če mu ta kapital obeta profit, ki ga bo lahko ustvaril le, če bo njegov profit večji od obrestne mere. 

45 PREMOŽENJSKA, PLAČILNA, ZUNANJETRGOVINSKA BILANCA (OPREDELITEV POJMOV)
Premoženjska bilanca nam prikazuje vse inozemske terjatve in dolgove ne glede na plačilni rok. Lahko jo tudi imenujemo bilanca vseh aktiv (dohodkov) in pasiv (izdatkov) neke države v določenem časovnem obdobju. Na aktivni strani so vsa posojila, ki jih je neka država dala inozemstvu in vse njene naložbe kapitala v inozemstvu. Saldo premoženjske bilance nam kaže ali je država upnik ali dolžnik.

Plačilna bilanca nam pokaže vse dospele dolgove, ki jih mora država v tekočem letu plačati inozemstvu, in terjatve, ki jih bo dobila plačane iz inozemstva. Sestavlja se za določeno dobo, običajno za eno leto. Dospele terjatve, ki nam jih mora plačati inozemstvo, nam pomenijo priliv deviz in jih vpisujemo na aktivno stran, naši dospeli dolgovi, ki jih mi plačamo inozemstvu, pa pomenijo odliv deviz in se prikazujejo na pasivni strani. Vsaka dežela ima svojo shemo plačilne bilance, glede na strukturo svojih gospodarskih odnosov z inozemstvom. V mednarodnem  merilu pa se uporablja oblika plačilne bilance Mednarodnega denarnega sklada.

Zunanjetrgovinska bilanca je lahko samostojna bilanca in je tudi del plačilne bilance. To je postavka plačilne bilance, ki zajema blagovni promet ali uvoz in izvoz.

46 KAJ POMENI, ČE IMA DRŽAVA AKTIVNO ALI POZITIVNO IN KAJ ČE PASIVNO ALI NEGATIVNO PREMOŽENJSKO, PLAČILNO ALI ZUNANJETRGOVINSKO BILANCO?
Aktivna premoženjska bilanca – na aktivni strani premoženjske bilance so vsa posojila, ki jih je neka država dala inozemstvu in vse njene naložbe kapitala v inozemstvu, ne glede na plačilni rok. APB-njen saldo kaže, da je država v svetovnem merilu upnik.

Pasivna premoženjska bilanca – pokaže vse terjatve, ki jih bo država dobila plačane iz inozemstva v tekočem

letu. Sestavlja se za določeno dobo, običajno eno leto. Če ima država večji priliv deviz kot odliv, govorimo o APB, država pa lahko presežek deviz posodi ali pa naloži v inozemstvu.

Aktivna plačilna bilanca – o njej govorimo takrat, če ima država večji priliv deviz kot odliv. Država presežek deviz lahko posodi ali pa naloži v inozemstvo.

Pasivna plačilna bilanca – o njej govorimo takrat, če je odliv deviz  in zlata večji kot priliv. V tem primeru moramo zaradi izravnave najeti posojilo.

Aktivna zunanjetrgovinska bilanca – to je postavka plačilne bilance, ki zajema blagovni promet – izvoz.

Pasivna zunanjetrgovinska bilanca – to je postavka plačilne bilance, ki zajema blagovni promet – uvoz.

47 NAŠTEJ GLAVNE ELEMENTE PLAČILNE BILANCE IN KAJ PRIKAZUJEMO NA NJIHOVI AKTIVI IN KAJ NA PASIVI?
Plačilna bilanca pokaže vse dospele dolgove, ki jih mora država v tekočem letu plačati inozemstvu in terjatve, ki jih bo dobila plačane iz inozemstva. Plačilna bilanca se sestavlja za določeno dobo – 1. leto. Dospele terjatve, ki nam jih mora plačati inozemstvo, nam pomenijo priliv deviz in jih vpisujemo na aktivno stran (input), naši dospeli dolgovi, ki jih mi plačama inozemstvu, pa pomenijo odliv deviz in se prikazujejo na pasivni strani (output).

48 DEVIZA, DEVIZNI TRG IN 2 GLAVNI OBLIKI INTERVENCIJE DRŽAVE NA GIBANJE DEVIZNIH TEČAJEV (OPREDELI PO VSEBINI)!
Deviza je ime za tujo denarno veljavo ali vsako terjatev oziroma imovino, glasečo se na tujo valuto. Valutni ali devizni tečaj je cena neke valute, izražena v denarni enoti druge države. Včasih je bila osnova za tečaj zlata pariteta, na ta tečaj pa sta vplivala ponudba in povpraševanje po devizah ter stanje plačilne bilance. Nihanje je bilo po pol % nad in po pol % čez zlato pariteto.

Izdajateljska banka se mora pojaviti kot povpraševalec na trgu, če je ponudba deviz velika, saj takrat cena oziroma tečaj deviz pada, cena domače valute pa raste nad zaželenim stalnim tečajem. Država se pojavi kot ponudnik deviz, če povpraševanje po devizah raste do take mere, da se cena devize zviša nad zaželeni tečaj; tedaj bo cena domače valute padla pod zaželeni tečaj., emisijska banka pa bo intervenirala le, če se njene devizne rezerve na daljši rok ne bodo bistveno spremenile.

49 NEPREMIČNINSKI KAPITAL, ZEMLJIŠKI KAPITAL, RENTA, ZEMLJIŠKA RENTA, VRSTE ZEMLJIŠKIH RENT (OPREDELITEV POJMOV PO VSEBINI)!
Pod nepremičninski kapital spadajo dobrine, ki so nepremičnine in so nujno potrebne v procesu gospodarjenja in so navadno v omejenem obsegu (gozdovi, obdelovalna zemlja, rudniki, …). 

Lastnik zemlje ima monopol zemljiške lastnine, če pa da zemljo v najem ima najemnik monopol zemljiške posesti. Če pa lastnik odstopi pravice izkoriščanja zemlje zakupniku, dobi zemljiško rento. Zemljiška renta je dohodek, ki ga  ima lastnik od zemlje. Zemljiška renta je del presežne vrednosti, ki se kaže v absolutni, diferencialni in monopolni obliki. Zato razlikujemo: 

· absolutno zemljiško rento - zemljišče, ki je boljše od najslabšega in še sposobno tržne proizvodnje, pa ne daje diferencialne rente. To pa seveda ne pomeni, da ga lastnik odstopa zakupniku brezplačno. Tudi za tako  zemljišče zahteva lastnik rento

· diferencialno  zemljiško rento – delijo se na:
· diferencialna renta I.: povprečno plodno zemljišče (meri se po tem kdo ima zemljo ali parcelo najbližje trgu ali celo boljšo zemljo).DR I. je neke vrste ekstra profit.
· diferencialna renta II.: nastaja na zemljiščih, ki so obdelana na intenzivnejši način. Na njih dosegajo boljši hektarski donos z raznimi agrotehničnimi ukrepi. Tako zemljišče je boljše zaradi tehnoloških intenzivnosti zakupnikovega kapitala in sodobne organizacije dela.
· monopolno zemljiško rento - ta renta se lahko pokaže povsod, kjer imamo opravka z izredno dobrimi zemljišči (Kras – teran), v turizmu (hiša na morju), v gozdarstvu, … Redka so zemljišča, ki so izredno prikladna za proizvodnjo določenih vrst kultur. Proizvodi s takih področij se prodajajo še dražje, dosegajo prave monopolne cene, ki so precej nad vrednostjo. Povpraševanje po teh proizvodih je namreč veliko,ponudba blaga pa omejena, stalno enaka, fiksna. Lastnik takega zemljišča dobiva monopolno rento.
50 NAŠTEJ IN PO VSEBINI OBRAZLOŽI VPLIV ODLOČILNIH FAKTORJEV, KI VPLIVAJO NA TRENUTNO CENO ZEMLJE!
Za trenutno ceno zemlje so odločilni trije faktorji:

a) skupna lastnikova zemljiška renta

b) višina obstoječe obrestne mere, ki jo dajejo banke na naložbeni kapital v času prodaje zemljišča

c) ponudba in povpraševanje po določenem zemljišču

TRENUTNA CENA ZEMLJE = 
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To pomeni, čim višja je renta, ki jo daje določeno zemljišče, in čim nižja je obrestna mera, ki jo dajejo banke na vloženi kapital, tem višja bo cena zemlje. Ali obratno, čim nižja bo renta in čim višja bo obrestna mera, tem nižja bo cena zemlje.

Na ceno zemlje vpliva tudi povpraševanje in ponudba, ali če se pripravlja gospodarska kriza, inflacija,…. Cena je različna tudi če nekdo prodaja male ali pa velike parcele (male parcele so bolj tržno zanimive in je njihova cena razmeroma dražja).

51 NA KRATKO OPIŠI POLOŽAJ MALEGA KMETA ( DROBNEGA KMETIJSKEGA BLAGOVNEGA PROIZVAJALCA) V RAZMERAH KAPITALISTIČNE BLAGOVNE PROIZVODNJE!
Kmet obdeluje zemljo v glavnem z orodji in stroji manjših zmogljivosti. Stroje večjih zmogljivosti se mu ne izplača kupiti, saj ima on manjše obdelovalne površine in ti stroji nebi bili dovolj izkoriščeni. Zaposlen je po večini sam in njegova družina. Le redki si lahko privoščijo in imajo zaposlenega še delavca. Težje tudi najema in dobiva kredite, saj nima nobenih denarnih in drugih rezerv in ga slaba letina lahko celo uniči. Zato ima kmet na enoto kmetijske proizvodnje veliko več stroškov. Vendar kmet proizvaja večinoma naturalno, za lastne potrebe. In le nekaj presežkov daje na trg.

52 DELNIŠKI KAPITAL IN KORISTI, KI JIH LAHKO PRINAŠA

C centralizacijo kapitala so se pojavile delniške družbe, kot najbolj razširjena oblika podjetij. To je oblika kapitalističnega podjetja, v katerega je vložilo svoj kapital nekaj ali večje število lastnikov kapitala. Kot protivrednost za vloženi kapital prejmejo posojilodajalci papirno potrdilo, ki glasi na določeno vsoto in jim daje pravico do upravljanja podjetja ter do soudeležbe pri profitu (odvisno od oblike). Tak papir se imenuje delnica. Delnica je vrednostni papir, je prenosen in se lahko odtuji, je v bistvu podjetniški denar. 

Posest delnice zagotovi lastniku dohodek, ki se imenuje dividenda, odvisna pa je od profita podjetja.

Podjetju pa je omogočeno priti do kapitala na podlagi prihrankov in investicij drugih.

To je oblika kapitalističnega podjetja. Lastniki dobijo za svoj vloženi kapital papirnato potrdilo (delnica), ki ima nominalno vrednost, kasneje pa se prodajajo po tečajni vrednosti. Tečaj delnic je odvisen od višine dividende in obrestne mere v državi.
53 POMEN KAPITALSKEGA TRGA IN TRGA VREDNOSTNIH PAPIRJEV V NARODNEM  GOSPODARSTVU

Trg kapitala je tisti del finančnega trga, na katerem se trguje z dolgoročnimi dolžniškimi (obveznice) in lastniškimi vrednostnimi papirji (delnice). Izdajatelji  teh papirjev so lahko podjetja, banke in druge poslovne institucije, države, občine, posamezniki. 
Pomembna je delitev trga kapitala na primarni in sekundarni trg, čeprav se govori tudi o terciarnem in kvartalnem trgu. 
Na primarnem trgu se trguje z na novo izdanimi papirji, pri katerih si izdajatelji pri izdaji navadno pomagajo s posredništvom posebnih finančnih institucij ali bank, ki morajo spraviti papirje v roke institucionalnih varčevalcev (zavarovalnic, …) ali posameznikov. Preprodaja se nato opravlja preko sekundarnega trga, katerega institucija je borza vrednostnih papirjev.  Če se vrednostni papirji prodajajo prek okenc bank, naj bi bil to terciarni trg kapitala. Če pa se ti papirji prodajajo institucionalnim varčevalcem, naj bi šlo za kvartalni trg kapitala.
Funkcija denarnih in kapitalskih trgov:

a)
povečanje finančnih virov sredstev

b)
omogočanje učinkovitejše uporabe teh virov sredstev z namenom spodbujanja in pospeševanja gospodarske rasti
Splošna vloga ali funkcija denarja in kapitalnih trgov je mobiliziranje prihrankov in nalaganje v produktivne naložbe.

Primarna funkcija trga vrednostnih papirjev zagotavljanje tveganega kapitala in dolgoročnega dolžniškega ali kreditnega financiranja na temelju izdaje lastniških (delnice) in dolžniških (obveznice) vrednostnih papirjev. 

54 FUNKCIJE VREDNOSTNIH PAPIRJEV V NARODNEM GOSPODARSTVU

Vrednostni papirji  v narodnem gospodarstvu služijo za:
· zbiranje, koncentracijo, centralizacijo in prenos kapitala

· instrument financiranja

· instrument denarne politike

· instrument negotovinskega poslovanja

· omogočanje kapitalskih tokov prek državnih meja

Da bi te funkcije lahko upravljali učinkovito, morajo vrednostni papirji zadostiti vsaj trem načelom: 

· načelo varnosti

· načelo rentabilnosti

· načelo likvidnosti

Načeli varnosti in rentabilnosti sta med seboj zelo povezani in sta v negativni odvisnosti. Večja je varnost vrednostnega papirja, nižja je zahtevana donosnost in obratno. 

Zelo pomembno je tudi načelo likvidnosti, saj vrednostni papir, ki kotira na razvitem trgu, omogoča imetniku, da pride brez prevelike izgube do denarnih sredstev s prodajo vrednostnega papirja takrat, ko imetnik ta sredstva potrebuje. 

55 NAŠTEJ GLAVNE VRSTE VREDNOSTNIH PAPIRJEV

Vrste vrednostnih papirjev, ki lahko kotirajo na borzi:

· delnice

· obveznice

· blagajniški zapisi

· certifikati ali potrdila 
· odlogi

· komercialni zapisi

· investicijski kuponi
Možno pa je tudi trgovanje z izvedenimi vrednostnimi papirji kot so :

· delniške opcije

· terminske pogodbe (futures)
· nakupni boni

· delniške pravice

56 OPREDELI 5 GLAVNIH RAZLIK MED DELNICO IN OBVEZNICO

- Delnica je dolgoročni lastniški vrednostni papir, obveznica pa dolgoročni dolžniški vrednostni papir

- Delnice lahko prinašajo dividende, obveznice pa obresti

- Delnice prinašajo lastnikom pravico do upravljanja, pri obveznicah pa te pravice ni

- Delnice so bolj tvegan vrednostni papir, obveznice pa manj

- Obveznica ima rok zapadlosti, delnica pa je trajni vrednostni papir (se prenaša tudi na dediče)

- Pričakovani donosi so (povprečno) večji pri delnicah kot pri obveznicah

57 OPREDELI 5 SKUPNIH ZNAČILNOSTI DELNICE IN OBVEZNICE.

- Sta najbolj pogosta dolgoročna vrednostna papirja s katerima se trguje na borzi

- Oba lahko kotirata na borzi vrednostnih papirjev

- Oba prinašata kapitalski dobiček ali kapitalsko izgubo

- Na osnovi njih se kupce / prodajalce oprosti davka – z nakupom vrednostnega papirja se zmanjša davčna osnova

- Preko njih se opravlja centralizacija in koncentracija 

58 BORZA, BORZA VREDNOSTNIH PAPIRJEV (OPREDELITEV POJMOV)

BORZA je posebna vrsta stalnega trga, na katerem se v točno določenem času in po vnaprej določenih pravilih kupuje in prodaja standardizirano blago. Borza je torej fizično mesto, kjer se na organiziran način srečujeta povpraševanje in ponudba po določenem blagu.

Borza predstavlja nepogrešljiv del tržnega gospodarstva in sodobnega podjetništva. Odraža stanje gospodarstva v celotni družbi. To ne velja samo za gibanje tečajev, obrestnih mer oziroma cen in indeksov na borzah, ampak tudi za njeno organizacijo, zgodovino, način poslovanja, zakone in drugo.
Vsaka borza mora izpolnjevati 5 borznih pogojev pr svojem poslovanju:

· transparentnost trga

· Učinkovitost

· Likvidnost

· Varnost

· Poštenost

59 VRSTE BORZ

· blagovne borze - poslujejo z blagom, ki izpolnjuje določene standardizirane, tipizirane, tehnične,  kakovostne in količinske pogoje. Tako klasično borzno blago je npr. kava, žito, nafta, … Področje poslovanja se neprestano širi, tako da danes na blagovnih borzah trgujejo tudi z računalniškimi mikročipi,…

· devizne borze - trgujejo z devizami kot prvovrstnimi terjatvami do tujih bank, ki se glasijo na tujo valuto. Če gre za prvovrstne terjatve v kratkoročnih vrednostnih papirjih , normiranih v tujih valutah, se devizna borza že lahko prepleta z borzo vrednostnih papirjev ali efektno borzo.

· borze VREDNOSTNIH PAPIRJEV – ali efektne borze trgujejo  s srednjeročnimi in dolgoročnimi VP (zapadlost nad 1 letom), v manjši meri pa tudi z kratkoročnimi papirji (zapadlost do enega leta). 

· storitvene borze - trgujejo z določenimi storitvami, npr. določene standardizirane transportne pogodbe. Najbolj znana je svetovna zavarovalniška družba Lloyd's iz Londona, ki na tak način posluje z zavarovalniškimi pogodbami.

· terminske borze - poslujejo z vsem borznim blagom (blago, devize, vrednostni papirji, storitve), vendar s t.i. terminskimi pogodbami (futures). To so pogodbe, ki se sklenejo danes, po fiksni, vnaprej dogovorjeni ceni, pri čemer njihova izvršitev sledi v točno določenih rokih v prihodnosti.
Prva tovrstna borza je bila ustanovljena v Chicagu šele leta 1973, medtem ko ostale obstajajo že stoletja. 
60 PREDNOSTI ( KORISTI ) IZDAJE VREDNOSTNEGA PAPIRJA IN NJEGOVE UVRSTITVE V KOTACIJO NA BORZO

Prednosti izdaje VP na borzo za podjetje so:

· vodstvo, zaposleni in lastniki podjetja lažje spremljajo ocenjevanju vrednosti svojega podjetja preko uradne tržne cene delnic, ki se dnevno objavljajo
· Omogočena je likvidnost delnic njenim lastnikom
· S povečano likvidnostjo se zniža zahtevana donosnost naložbe in strošek podjetja pri zbiranju finančnih sredstev
· Ustvarjanje imidža v javnosti – sprejem podjetja v kotacijo je znak, da podjetje izpolnjuje določene pogoje, ki zagotavljajo varnost, poštenost, likvidnost,…
· S tem je podjetje javno in dobi določeno prednost pred konkurenco
· Podjetje postane bolj zanimivo za investitorje in kupce
· Povečan interes za uspešnost podjetja s strani zaposlenih
· Večji poudarek na strategiji in razvoju podjetja
· Možnost kotacije na tujih trgih
· Večje bonitete delniške družbe v domačem in tujem okolju
61 NA KAJ MORA BITI POZOREN KUPEC PRI ODLOČANJU O NAKUPU VREDNOSTNEGA PAPIRJA

Ko se kupec odloči, da bo kupil VP mora biti pozoren na:

· izbor vrednostnega papirja - katero vrsto vrednostnega papirja kupiti: delnico ali obveznico ali kaj drugega
· boniteta izdajatelja - od nje je odvisno ali bo pravice, ki jih prinaša lastnina vrednostnega papirja, sploh mogoče uresničiti
· likvidnost vrednostnega papirja - vedeti moramo ali je dovolj kupcev za določen VP, da ga bomo lahko kdajkoli prodali, če bi to želeli.  To je povezano z boniteto izdajatelja, ki vpliva na to, ali bomo imeli kapitalski dobiček ali kapitalsko izgubo.
· Donos – med dvema vrednostnima papirjema se odločimo za tistega, ki nam bo glede na našo vlogo največ prinese. Pri tem je treba ločiti nominalni in dejanski donos ter druge koristi.
· borzne informacije – treba je vedeti, kje bomo dobili ustrezne informacije, ki so nujno potrebne za lastnike vrednostnih papirjev.
· davčne olajšave – informacija ali nakup nekega vrednostnega papirja prinaša davčno olajšavo in pod kakšnimi pogoji. 
62 SEGMENTACIJA TRGA VREDNOSTNIH PAPIRJEV V SLOVENIJI SE SPREMINJA. KAKŠNO JE SEDANJE STANJE?

Trenutno stanje in prihodnji razvoj trga vrednostnih papirjev je povezan s 4 področji: 

· lastninskim preoblikovanjem podjetij

· vodenjem monetarne in tečajne politike centralne banke

· stopnjo internacionalizacije trga vrednostnih papirjev

· davčno politiko in strategijo na tem področju

Segmenti trga vrednostnih papirjev:

a) Organizirani trg

1. borzni trg za javne in povsem prosto prenosljive papirje - v tem delu poznamo dve borzni kotaciji : A (najstrožji pogoji za sprejem) in B (strogi pogoji za sprejem)

2. izvenborzni trg - OTC (over the counter) – neformalni trg (imenujemo ga odprti trg C) za javne in povsem prenosljive papirje katerih izdajatelji ne izpolnjujejo pogojev za  kotacijo na borzi

3. izvenborzni trg – organiziran trg (odprti trg D)  za javne, vendar omejeno prenosljive papirje (npr. predkupna pravica)
A, B in C: potekajo prek Ljubljanske borze oz. preko Borznega Informacijskega Sistema (BIS). Kontrolo opravlja Agencija za trg vrednostnih papirjev (neodvisna organizacija), nadzor nad njenim poslovanjem pa opravlja Državni zbor RS. 
b)
Specifičen segment trga poteka med pooblaščenimi investicijskimi družbami, ki med seboj trgujejo z delnicami za delnice, lastninska potrdila, gotovino, tudi nepremičnine. Tukaj trgujejo tudi nekateri državni skladi (odškodninski in pokojninski), ki lahko trgujejo le za gotovino. Posebno vlogo ima Sklad RS za razvoj, ki na svojih dražbah ali avkcijah investicijskim skladom prodaja svoje delnice, katerih lastnik je postal s procesom lastninjenja.

c)
Obstaja še popolnoma neurejen trg tistih delnic, ki bodo nastale iz t.i. notranjih odkupov podjetij (lastninsko preoblikovanje) in delnic t.i. interne razdelitve.

Nova vstopajoča podjetja vstopajo v organizirani trg . Prikazana segmentacija trga se bo spremenila ali celo izginila, ko bo lastninsko preoblikovanje povsem zaključeno.

63 INVESTICIJSKI SKLADI (OPREDELITEV POJMOV, PRIMERI)!
Investicijski skladi so opredeljeni kot institucije za zbiranje denarnih sredstev s prodajo lastninskih deležev investitorjem. Tako zbrana denarna sredstva se investirajo v različne vrste naložb (realne, finančne, kratkoročne, dolgoročne), ki tvorijo portfelj investicijskega sklada.

63.1 a)
Odprti investicijski skladi

Poslujejo tako, da investitorji lahko kadarkoli zahtevajo, da jim investicijski sklad odkupi njihov investicijski kupon ali delnico po skladovi neto čisti vrednosti (ki je razlika med vrednostjo sredstev investicijskega sklada in vsemi obveznostmi do virov, izraženo na eno delnico).
Najbolj znana odprta oblika investicijskih skladov so vzajemni skladi, ki je opredeljen kot premoženje, ki ga sestavljajo naložbe v prenosljive VP.

b) Zaprti investicijski skladi

Za njih je značilno, da so VP, v katerih so izražene pravice investitorjev do investicijskega slada prosto prenosljive in se z njim lahko trguje na sekundarnem trgu kapitala. Vendar pa investitorji ne morejo od investicijskega sklada zahtevati odkupa VP kot je to mogoče pri odprtih skladih. Varčevalec ne more priti do denarja drugače, kakor da na borzi proda delnico sklada. 

V Sloveniji so zaprti investicijski skladi poimenovani s pojmom investicijska družba, ki je opredeljena kot delniška družba, ki se ustanovi  izključno za javno zbiranje denarnih sredstev. 
Prednosti investiranja v investicijske sklade so predvsem velika razpršenost portfelja, nizki transakcijski stroški in profesionalni management po dostopnih cenah. Vendar ne prinašajo vnaprej zagotovljenih donosov, ki je predvsem odvisna od investicijskih odločitev managementa sklada in od tržnih razmer.

64 NOMINALNA KNJIGOVODSKA IN TEČAJNA VREDNOST DELNICE

a) nominalna vrednost - je tista, ki je zapisana na sami delnici. Osnovni delniški kapital se ob ustanovitvi razdeli na določeno število delnic, od katerih ima vsaka svojo nominalno vrednost, seštevek teh vrednosti pa tvori osnovni kapital. 
b)  knjigovodska (bilančna) vrednost delnice - je tista, ki jo izračunamo iz bilance stanja delniške družbe. Knjižno vrednost dobimo, če od premoženja podjetja odštejemo lastne delnice, ki jih je izdajatelj mogoče odkupil zase na sekundarnem trgu, morebitno izgubo in dolgove. Tako dobimo znesek kapitala, ki ga delimo s številom delnic, katerih podjetje ni odkupilo. 
c)  tečajna (tržna) vrednost delnice - je tista , ki jo določa trg na osnovi ponudbe in povpraševanja oziroma

     številnih dejavnikov, najpogostejši je profit delniške družbe in uspešnost njenega poslovanja. Za 

     vlagatelja je tržna vrednost po kateri lahko delnico kupi ali proda na trgu, najpomembnejša.

65 VRSTE DELNIC

Vrste delnic:

a) glede na vrsto pravic:
1.  navadne (redne) delnice - prinašajo imetnikom dividendo (če podjetje posluje z dobičkom) in        upravljavsko pravico v delniški družbi.

2. prednostne delnice - prinašajo določene posebne pravice: prednosti pri izplačilu dividend,                     prednosti pri nakupu novih delnic, prednost pri izplačilu ob prenehanju delniške družbe. V tem primeru se najprej poplača vse upnike (to so tudi lastniki obveznic), nato prednostne delničarje in če kaj  ostane še navadne delničarje.

3. delnice brez glasovalne pravice - zagotavljajo imetniku samo premoženjske pravice (pravico do dividende) ne pa pravico do upravljanja. Takšne delnice imajo predvsem profitni motiv oziroma naložbeni motiv.
b) glede na to, na koga se glasijo oziroma izdajajo delnice:
1. prinosniške oziroma imetniške delnice - se izdajo in glasijo na prinosnika. Prenašajo se z      izročitvijo.
2. imenske delnice - se običajno glasijo na ime in priimek fizične osebe oziroma podjetja kot pravne    osebe. Prenašajo se z indostamentom, prenos delnic pa je treba vpisati v delniško knjigo.

c) glede na način plačila:

1. delnice, ki jih plačamo z gotovino

                2. negotovinsko plačilo delnic - tukaj delnice kupimo s stvarmi in pravicami, ki pa morajo biti  pravilno 

                    finančno ovrednotene
66 NAŠTEJ RAZVOJNE STOPNJE KAPITALIZMA IN NEKAJ OSNOVNIH ZNAČILNOSTI VSAKE STOPNJE
Doba klasičnega kapitalizma ali svobodne konkurence – značilno za to obdobje je veliko število razmeroma majhnih podjetij, ki si svobodno konkurirajo na trgu. Prevladuje lahka industrija, zlasti tekstilna, ki še ne zahteva prevelikih vsot kapitala.

Doba omejevanja konkurence ter nastajanje monopolov in monopsonov – tu pride do močne koncentracije in centralizacije kapitala v obliki monopolov in monopsonov. Nastanek teh terja velike kapitale in nove pristope k družbeni in tehnični delitvi dela.

Doba že oblikovanih monopolov in monopsonov, tj. doba imperializma – kapitalizem preide v višjo stopnjo razvoja in rasti, tj. v imperializem. 

Doba močne državne intervencije ali državnega kapitalizma – zaradi močnejšega poseganja kontrole države se v gospodarstvu začne razvijati državni kapitalizem. Nastane z uvedbo zakonov, ki urejajo pravila igre monopolov in monopsonov.
67 POJMI!
Monopol - je tržno stanje, pri katerem stoji na ponudbeni strani samo en ponudnik oziroma prodajalec ter na strani povpraševanja se gnete veliko kupcev. Takšnemu monopolu pravimo tudi čisti ali popolni monopol.

Monopson - je ravno obratno tržno stanje od monopolnega. Tu gre za tržno situacijo, ko je na strani povpraševanja samo en kupec in na strani ponudbe mnogo ponudnikov oziroma prodajalcev. Takšnemu monopsonu pravimo tudi čisti ali popolni monopson.

Oligopol - tržni sistem, v katerem majhno število ponudnikov oskrbuje ves trg
Monoemporium – podjetja, ki so monopolisti v prodaji svojih proizvodov in monopsonisti v nakupu enega ali več proizvodov oziroma proizvodnih faktorjev (surovin, repromateriala). Taka podjetja se imenujejo monoemporium.

68 DELITEV MONOPOLOV PO NASTANKU
Naravni monopoli – nastanejo zaradi omenjenosti naravnih virov

Državne monopoli – nastanejo, ko se proizvodnja in prodaja določenega blaga monopolizira in monopsonira z državnimi predpisi (tobak, cigarete, sladkor)

Ekonomske monopoli – nastane s koncentracijo in centralizacijo kapitala in proizvodnje

Oktopodske monopole – predstavlja kombinacijo naravnih, državnih in ekonomskih monopolov (železnica, podjetja za proizvodnjo električne energije, podjetja vojne industrije). 

69 GLAVNE ZNAČILNOSTI MONOPOLISTIČNE KONKURENCE

· sposobnost velepodjetij, največkrat multinacionalk, da lahko vsilijo kadarkoli želijo na določenem trgu svojo voljo in pogoje

· sposobnost sporazumevanja in diktiranja cen proizvodov in storitev

· sposobnost sporazumevanja o proizvodih in tržnih količinah ter obliki navidezne konkurence

· sporazumevanje o maksimiranju individualnih in skupnih profitov

· sporazumevanje o omejevanju uvoza oziroma izvoza določenih vrst blaga

· sporazumevanje o pospeševanju uvoza oziroma izvoza določenih vrst blaga
70 OBLIKOVANJE MONOPOLNIH CEN IN ZAKON VREDNOSTI; FAKTORJI, KI DOLOČAJO ZGORNJO MEJO MONOPOLNIH CEN
Višino monopolne cene je težje določiti kot proizvodne cene na konkurenčnem trgu. Faktorji, ki določajo zgornjo mejo monopolnih cen so:

a)
minimalni dohodki delavcev in uslužbencev

b)
količina proizvedene presežne vrednosti

c)
efektivno povpraševanje na določenem trgu

d)
že obstoječa konkurenca na določenem trgu – mogoče celo monopolna

Zakon vrednosti v dobi monopolov še vedno deluje, vendar v nekoliko spremenjeni obliki. Vse vrste proizvodnje ne morejo biti monopolizirane. V panogah, ki zahtevajo relativno majhne investicije in relativno nizko organsko sestavo kapitala, še vedno vlada visoka stopnja tržne konkurence.

71 FINANČNI KAPITAL, FINANČNA OLIGARHIJA (POJEM, KAKO NASTANE)
Finančni kapital je združen bančni kapital z drugimi vrstami kapitala. Kdor ima največ delnic ima večinski ali kontrolni paket, ki omogoča vodilno vlogo v podjetju. S finančnim kapitalom gospodari majhno število skupin, ki zastopajo svoje interese in bogatijo.

S finančnim kapitalom gospodari razmeroma majhno število finančnih skupin, ki pa v svojih rokah drže industrijo, banke, vire surovin,…, pa tudi oblast (so poslanci, ministri, …) take ljudi imenujemo finančna oligarhija. Beseda je grškega izvora in pomeni vladavino maloštevilnih najuglednejših poslovnežev. Ti poslovneži zastopajo svoje interese ter dobivajo večje profite.

72 IZVOZ KAPITALA IN 4 GLAVNE OBLIKE (OPREDELI VSEBINO POJMOV)
Za dobo klasičnega kapitalizma ali svobodne konkurence je zlasti značilen izvoz blaga, za dobo imperializma pa je značilen poleg izvoza blaga tudi izvoz kapitala. Izvoz kapitala pomeni prenos kapitala iz domače v tujo deželo. Nastal je predvsem zaradi neenakomernega razvoja kapitalizma.

Lastniki kapitala izvažajo kapital v gospodarstvo tujih dežel predvsem zaradi donosnejših naložb in to takrat, ko doma lahko upajo le na slabši profit, medtem ko je v manj razvitih deželah mogoče zelo donosno naložiti kapital. V nerazvitih deželah je organska sestava kapitala nizka, profitna mera pa visoka.

Oblike kapitala:

· Investicijski izvoz - to je neposredno vlaganje kapitala v gospodarstvo, neke dežele, npr. v industrijo, rudnike, v izgradnjo železnic - direktne investicije

· kreditni izvoz - pomeni posojilo manj razviti deželi

· brezplačna pomoč - posamezne države ali mednarodne ustanove dajejo brezplačno pomoč, včasih v denarju, včasih v tehnični ali kakšni drugi obliki pomoči.

· princip skupnih vlaganj - gre za princip udeležbe, ki danes dopušča tujemu kapitalu v večini primerov tudi kontrolo nad celotno investicijo
73 KAJ POMENI VODENJE ANTICIKLIČNE POLITIKE KAPITALISTIČNE DRŽAVE?
V kapitalizmu so bile krize običajen, vendar pa prehoden pojav. Zaradi kriz država postane regulator procesa družbene reprodukcije z državno intervencijo. Bistvo državne intervencije pri reguliranju procesa družbene reprodukcije je, da le-ta predstavlja bistvo anticiklične politike. Državna intervencija preprečuje krize in zastoje tako da vpliva na obseg akumulacije in investicij, če pa je potrebno pa tudi sama investira. Država tudi pazi, da se nezaposlenost preveč ne razširi in s tem preprečuje revolucijo.
74 TRI GLAVNE METODE DRŽAVNO KAPITALISTIČNE INTERVENCIJE V DENARNO KREDITNI POLITIKI?
Kadar so gospodarske razmere normalne, predvsem kadar ima denar stabilno kupno moč, lahko država močno vpliva na gospodarstvo z ukrepi v denarno kreditni politiki. Nekaj najvažnejših ukrepov:

· politika obrestne mere oziroma eskontne stopnje – centralna banka odredi višjo ali nižjo obrestno mero in ostale banke gredo za njo. Včasih pa ji komercialne banke ne sledijo. 

· politika odprtega trga – pomeni planiran nakup in prodajo državnih vrednostnih papirjev in eventualno tudi drugih vrednostnih papirjev. Prodaja jih centralna oziroma državna banka. Tako država vpliva na velikost denarne mase v obtoku. Če je v obtoku preveč denarja, državna banka zviša obrestno mero za te papirje, če pa je denarja premalo, zniža obrestno mero vrednostnih papirjev, ljudje jih prodajajo banki, dobivajo denar in v obtoku je spet več denarja. 

· obvezne rezerve – komercialne banke morajo plačevati centralni oziroma državni banki določen procent od prejetih vlog, da se na ta način zagotovi njihova kreditna zmožnost – likvidnost. Določanje obveznih rezerv se uporablja zato, da se krediti ne množijo s prenosom iz ene banke v drugo.

75 DRUŽBENA REPRODUKCIJA (OPREDELITEV POJMOV)
Enostavna družbena reprodukcija - Pomeni obnavljanje celotnega gospodarstva v istem obsegu. Ko se BDP določene družbe proda, vloži družba svoj kapital ponovno v proizvodnjo. Pri enostavni družbeni reprodukciji potrošijo podjetniki večinoma vso presežno vrednost, ki jo ustvarijo delavci v proizvodnji, za osebno potrošnjo in z njo ne povečujejo proizvodnje. 
Enostavna družbena reprodukcija bo pravilno tekla le, če bo družbeni proizvod v celoti prodan in če bodo podjetniki od začetka drugega leta razpolagali z enako količino konstantnega in variabilnega kapitala kot prej ter tako lahko nadaljevali reprodukcijo v nespremenjenem obsegu.

Razširjena družbena reprodukcija - Družba ne porabi vseh svojih dogodkov oz. presežne vrednosti za osebno potrošnjo, temveč del presežne vrednosti akumulira z namenom reinvestiranja v konstantni in variabilni kapital. Porast variabilnega kapitala pomeni več zaposlovanja in s tem porast skupne družbene vsote delavskih mezd oziroma dohodkov. Obnavljanje celotnega gospodarstva v širšem obsegu.

Zožena družbena reprodukcija - proizvodnja se zmanjša. Do tega pride le v gospodarskih krizah ali ob elementarnih nesrečah in ne sme trajati dolgo.

76 ZA VSAKO GOSPODARSTVO JE NAJBOLJ ZAŽELENA RAZŠIRJENA DRUŽBENA REPRODUKCIJA
Kaj to pomeni?
Družba ne porabi vseh svojih dogodkov oz. presežne vrednosti za osebno potrošnjo, temveč del presežne vrednosti akumulira z namenom reinvestiranja v konstantni in variabilni kapital. Porast variabilnega kapitala pomeni več zaposlovanja in s tem porast skupnih dohodkov. Obnavljanje celotnega gospodarstva v širšem      obsegu.

Ob katerih treh osnovnih predpostavkah je možen nemoten potek razširjene družbene reprodukcije (izhajaj iz modela teorije družbene reprodukcije )

Pogoji, ki so potrebni, da razširjena družbena reprodukcija obstaja:

· da oddelek I proizvede toliko proizvodnih sredstev ali takšno ponudbo le teh, da lahko s svojo proizvodnjo nadomesti že iztrošeni konstantni kapital v obeh oddelkih (I in II) in še toliko dodatnih proizvodnih sredstev, da lahko zadovolji na novo nastale po proizvodnih sredstvih.

· da oddelek II proizvede dovolj potrošnih dobrin za delavce v oddelku I in II, ki so že v delovnem razmerju, in za novo sprejete delavce v oddelku I in II ter podjetnike, rentnike, upokojence, ... v oddelku  I in II.

· da je proizvedeno blago, ki ga oddelka I in II med seboj menjavata vrednostno enako

77 CIKLIČNO GIBANJE V GOSPODARSTVU ( POJEM ) - VRSTE GOSPODARSKIH CIKLOV GLEDE NA ČAS TRAJANJA
Periodično, v določenih časovnih intervalih ponavljajoča se krožna nihanja družbene reprodukcije in gospodarske aktivnosti imenujemo ciklična gibanja družbenega gospodarstva.

Glede na čas trajanja ločimo 3 vrste gospodarskih ciklov:

· kratkovalovne (dnevne, mesečne, sezonske) – nihanje cen na borzi je dnevno, nihanje potrošnje v trgovini je mesečno, nihanje turističnega prometa pa je sezonsko. Ta nihanja so vnaprej znana in se lahko nanje pripravimo.

· srednjevalovne (ciklične ali konjunkturne) – ti trajajo navadno od 7 – 11 let in danes celo od 4 – 6 let in ustrezajo dobi normalne obnove in dodatnih vlaganj v novo tehnologijo. Tem ciklom se je težko prilagoditi in izogniti. 

· dolgovalovne (ali sekundarne) – to so dolgoročna gibanja od 40 – 50 let in se jim v tako dolgem časovnem intervalu lahko prilagodimo
78 VZROKI CIKLIČNIH NIHANJ? NEKAJ OSNOVNIH RAZLOGOV LAHKO RAZVRSTIMO V DVE VELIKI SKUPINI:
· eksogena – nanašajo se na faktorje, ki izhajajo zunaj neposrednega gospodarskega procesa

· teorija o vplivu vremena in sončnih peg na gospodarske cikle

· teorija o odkritjih

· endogena – nanašajo se na faktorje, ki delujejo in nastanejo v samem neposrednem gospodarskem procesu

· monetarno – kreditna teorija

· teorija horizontalno strukturnega ravnotežja

· teorija o nezadostni potrošnji

· teorija čezmernega investiranja

· teorija o dohodku

79 NAŠTEJ ŠEST SKUPIN POTENCIALNIH KRITIČNIH TOČK, KI PRIVEDEJO DO GOSPODARSKEGA NERAVNOTEŽJA.

· prva skupina povratnih zvez - kvalitativni endogeni faktorji

· druga skupina povratnih zvez - krožno gibanje proizvodnih faktorjev družbene reprodukcije

· tretja skupina povratnih zvez - plan- proizvodnja in trg

· četrta skupina povratnih zvez - akumulacijski in investicijski cikel

· peta skupina povratnih zvez - denarni gospodarski tokovi

· šesta skupina zvez - materialni gospodarski tokovi
80 OPREDELI GLAVNE ČLENE RAZVOJNEGA KODA INDUSTRIJSKE IN POINDUSTRIJSKE CIVILIZACIJE
Glavni členi razvojnega koda industrijske civilizacije so:

· prvo načelo tega koda je kopičenje privatne lastnine v obliki privatnega kapitala

· drugo načelo industrijske proizvodnje je standardizacija

· tretje načelo je tehnična delitev dela do ravni mikro specializacije in profesionalizacije

· četrto načelo sta organizacija in sinhronizacija

· peto načelo je koncentracija proizvodnega kapitala in virov

· šesto načelo je težnja po rasti in maksimizaciji proizvodnje in profita oziroma dohodka

· sedmo načelo je centralizacija upravljanja in kontrole

· osmo načelo je integracija posameznih oblik kapitala (trgovskega, posojilnega, …) v industrijski kapital
Pogoje za nastanek razvojnega koda poindustrijske civilizacije najdemo v:

· stalnem večanju organske strukture kapitala, ki izhaja iz tekme za večjim profitom

· spremembi strukture industrijskega kapitala

· nujnosti kolektivnega upravljanja s kapitalom
Glavni členi razvojnega koda poindustrijske civilizacije so:

· prvo načelo je gradnja sestavljene lastnine proizvajalnih sil in s tem kapitala

· drugo načelo je standardizacija

· tretje načelo je sistemska integracija družbene in tehnične delitve dela

· četrto načelo je organizacija in sinhronizacija sistemov in ne individualnih del

· peto načelo je kombinacija principa koncentracije in dekoncentracije

· šesto načelo je težnja po stalnem večanju proizvodnje znanja

· sedmo načelo je nujnost decentralizacije upravljanja in kontrole

· osmo načelo je integracija industrijskega kapitala državnega in novih oblik kapitala v finančni kapital

81 MIZON MOTOR POINDUSTRIJSKE CIVILIZACIJE. KOMENTIRAJ IN NA KRATKO OBRAZLOŽI.

Prava motivacija daje delavcu primeren interes za delo in pridobivanje znanja, novo znanje mu veča odgovornost in odgovoren delavec se ne boji dobronamernega nadzora, saj se zaveda, da mu je lahko to le v pomoč. MIZON je v svobodni družbi tudi temelj izgradnje delovne zavesti, discipline in produktivnosti.

Preden začne človek opravljati določeno dejavnost mora imeti Motiv in Interes, poleg tega pa potrebuje še Znanje, občutek za Odgovornost delovanja in spremljanja ter kontrolo svojega dela - Nadzor.

82 INSTITUCIONALNO SISTEMSKE PREDPOSTAVKE PODJETNIŠTVA (EKONOMSKI, SOCIOLOŠKI IN POLITIČNI POGOJI ZA RAZVOJ PODJETNIŠTVA)
a)
ekonomski pogoji podjetništva (tržne institucije) – podjetništvo je institucionalno povezano s trgom in temeljnimi institucijami tržnega gospodarstva: privatno lastnino, kapitalom, konkurenco in tržno strukturo. Podjetništvo pomeni povezovanje ljudi, kapitala, znanja, tveganja,… v podjetju, ki lahko na trgu oblikuje ponudbo in pridobiva dohodek. Podjetništvo je prav tako odvisno od »normalne« tržne strukture in konkurence, kjer je posebno pomembno, da se v gospodarstvu razvije sektor malih in srednjih podjetij.

b)
sociološki pogoji podjetništva (civilna družba) – s sociološkega vidika je pri podjetništvu odločilna mobilnost in izobrazbena raven ljudi kot kriterij njihove promocije in uspešnosti. Podjetništvo zahteva namreč dinamično spreminjanje in prilagajanje družbe, vedno novo delitev dohodka in delitev premoženja oziroma lastnine in strukturiranje družbe.

c)
politični pogoji podjetništva (pravna država) – podjetništvo je odvisno od temeljnih političnih in ekonomskih vrednot (demokracija, svoboda,…). Prav politične vrednote so namreč tisti zunanji okvir, ki določajo način delovanja pravne države.

83 OPREDELI DVE GLAVNI USMERITVI RAZVOJA SODOBNEGA PODJETNIŠTVA
Sodobno podjetništvo se razvije v 2 smereh:

a)
kot individualno podjetništvo, ki temelji na tržni konkurenci malih in srednjih podjetij in običajno pomeni tesno povezanost med lastninskimi, upravljavskimi in rizičnimi funkcijami.

b)
kot notranje (korporacijsko) podjetništvo, ki je povezano z omejeno konkurenco in delitvijo lastninskih, upravljavskih in rizičnih funkcij znotraj podjetja.
84 OPREDELI BISTVENE ELEMENTE, KI SO VSEBOVANI V POJMU PODJETNIŠTVO IN PODJETNIK. (IZHAJAJ IZ UGOTOVITEV J. SCHUMPETRA, KI JE ZAČETNIK MODERNEGA RAZUMEVANJA PODJETNIŠTVA).

J. Schumpeter, ki je začetnik modernega razumevanja podjetništva, poudarja predvsem inovativnost kot njegovo osnovno značilnost. 
Podjetnik je človek novih idej, inovacij, proizvodov in storitev, avtor novih proizvodnih metod in tehnologij, raziskovalec novih trgov, novih oblik ponudbe, organizacije in upravljanja.

Po njegovem mnenju je bistvo podjetništva v sposobnosti zaznavanja in izkoriščanja novih priložnosti v poslovni realnosti. 

85 ODNOS MED INOVATORJEM, MANAGERJEM IN PODJETNIKOM.

Manager je človek, ki vodi in skrbi za učinkovitost obstoječega proizvodnega procesa, podjetnikova vloga pa je v tem, da identificira, nove ideje in jih učinkovito uresničuje. 

Podjetnik mora voditi, ne more pa dovoliti, da stvari postanejo rutinske. Po Schumpetru je podjetnik inovator, ki ima hkrati precejšna managerska znanja ter sposobnost prevzemanja tveganja.

Če hoče inovator postati podjetnik, mora posedovati tudi managerske spretnosti in znanja ter biti sposoben prevzemati tveganje za uresničitev svoje ideje. Inovator lahko uresniči svojo poslovno idejo oziroma poslovno zamisel na 2 načina. Ali da ustanovi svoj podjetje kot individualni podjetnik ali pa da uresniči to zamisel v obstoječem podjetju, oziroma ga to podjetje podpira

86 OPREDELITEV PODJETNIŠKEGA PROCESA

Podjetništvo je proces, ko se gradi nekaj iz pravzaprav ničesar (Filion). Podjetništvo lahko formalno opredelimo kot proces ustvarjanja vrednosti, v katerem podjetnik zbere potrebna sredstva za realizacijo poslovne priložnosti. 

Podjetniški proces je proces ustvarjanja vrednosti, v kateri podjetnik zbere potrebna sredstva za realizacijo poslovne priložnosti. Gre za ustvarjanje čim večje razlike med vrednostjo uporabljenih sredstev in vrednostjo proizvodov, ki jih proizvedemo s temi sredstvi. Proces nastajanja nove vrednosti ali podjetniški proces je rezultat spleta 3 gonilnih sil: podjetnik, poslovna priložnost in potrebna sredstva.

87 TRI GONILNE SILE ALI KLJUČNI DEJAVNIKI VSAKEGA PODJETNIŠKEGA PROCESA IN NJIHOVA MEDSEBOJNA POVEZANOST ( OPIS).

Ključni dejavniki vsakega podjetniškega procesa so:

a) podjetnik ali podjetniški tim - je ključna gonilna sila podjetniškega procesa in najpomembnejši dejavnik za uspeh podjetja ali projekta. Vodilni podjetnik je tisti, ki ustvarja vrednost in pri tem prevzema v denarju, času, ali pa v obliki vrednosti nekega proizvoda ali storitve. Običajno gredo skozi odbobje vajeništva, kjer morebitne šibkosti vodilnega podjetnika nadomestimo tako, da v tim pritegnemo partnerje, ki imajo manjkajoče lastnosti. 
b) poslovna priložnost - to je poleg podjetnika drugi ključni dejavnik podjetniškega procesa. Poslovna zamisel je vsaka zamisel o novem proizvodu ali storitvi v najširšem smislu, medtem ko je poslovna priložnost poslovno preverjena in uresničljiva poslovna zamisel. Dobra poslovna priložnost je tista za katero so avtor in njegova skupina prepričani, da je dobra in si jo zato resnično želijo izpeljati ter so jo tudi sposobni realizirati. 

c) 
potrebni sredstva - tu so vključena fizična (oprema, poslovni prostori,...) in finančna sredstva ter človeški viri. Ena glavnih nalog podjetnika je, da premesti vrzeli med sredstvi, ki jih ima na voljo in potrebnimi sredstvi. Viri financiranja za podjetništvo so lahko bančni krediti, zasebne naložbe, lastni kapital, leasing,... Pri financiranju malega podjetništva se največkrat uporablja lastni kapital, bančni kredit, pa tudi državna pomoč preko skladov, ki omogočajo financiranje podjetnikov. Pridobivanje financerjev za podjetniške ideje in posle poteka tudi preko podjetniških forumov, kjer podjetnik predstavi svoje ideje.

88 POSLOVNA IDEJA, POSLOVNA PRILOŽNOST, ODNOS MED NJIMA
Poslovna zamisel je vsaka zamisel o novem proizvodu ali storitvi v najširšem smislu, medtem ko je poslovna priložnost poslovno preverjena in uresničljiva poslovna zamisel. 

Dobra poslovna priložnost je tista za katero so avtor in njegova skupina prepričani, da je dobra in si jo zato resnično želijo izpeljati ter so jo tudi sposobni realizirati.

Da je poslovna zamisel tudi poslovna priložnost pravimo takrat, če tržno in tehnično tehnološko ovrednotenje potrdi smiselnost ideje.
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89 TRI BISTVENE SESTAVINE NAJŠIRŠE OPREDELJENIH SREDSTEV ALI »RESURSOV«, KI SO POTREBNI ZA REALIZACIJO VSAKE POSLOVNE PRILOŽNOSTI
1. FIZIČNA SREDSTVA – poslovni prostori, surovine, polizdelki, delovna sredstva, oprema
2. ČLOVEŠKI VIRI – dobra sestava začetnega tima (medsebojna usklajenost, razumevanje)

3. FINANČNA SREDSTVA – bančni krediti, zasebne naložbe, lastni kapital, leasing

90 POGOJI ZA USPEŠEN RAZVOJ PODJETNIŠTVA (OPREDELITEV NOTRANJIH IN ZUNANJIH FAKTORJEV)
NOTRANJI FAKTORJI - lastnosti podjetnikov (na te faktorje imamo vpliv in jih lahko tudi izboljšamo)
a)
Sociokulturno ozadje (od kod izhajaš, potovanja…)





b)
Motiviranost (motiv osebne rasti, potreba po moči, neodvisnosti, motiv dosežka, uspeha)
c)
Sposobnost (ustvarjalnost, kreativnost, inovativnost)

d)
Osebne lastnosti (samozavest, vztrajnost, delavnost, odločnost, komunikativnost)

e)
Izobrazba, izkušnje, znanje (strokovna znanja, poslovna znanja, ustrezne izkušnje)
ZUNANJI FAKTORJI (faktorji okolja, nanje nimamo vpliva)
a)
Institucionalno sistemski pogoji družbe (ekonomski, politični, sociološki)

b)
Podjetniška kultura družbe

c)
Podporno okolje za podjetništvo

d)
Tržni pogoji proizvoda ali storitve (stopnja povpraševanja, konkurenca,…)

e)
Razpoložljivost resursov (finance, tehnologija, prostor,…)

91 OPREDELITEV POJMOV:
a) individualno podjetništvo, individualni podjetnik

Individualno podjetništvo temelji na tržni konkurenci malih in srednje velikih podjetij in običajno pomeni tesno povezanost med lastninskimi, upravljavskimi in rizičnimi funkcijami. Individualni podjetnik uresničuje svojo poslovno priložnost oziroma zamisel v lastnem podjetju.

b) notranje podjetništvo, notranji podjetnik

Notranje podjetništvo je podjetništvo znotraj obstoječega podjetja, ki je povezano z omejeno konkurenco in delitvijo lastninskih, upravljavskih in rizičnih funkcij znotraj podjetja. 
Notranje podjetništvo običajno pomeni ali ustvarjanje novih podjetij v okviru starega podjetja ali pa razširjanje nekaterih managerskih funkcij. V obdobju velikih tehnoloških in organizacijskih sprememb, velika podjetja postajajo nesposobna za uporabo inovacij v poslovni praksi. Istočasno pa na drugi strani obstaja razvoj nove konkurence malih podjetij in nevarnost izstopa dobrih managerjev in strokovnjakov, ki ne morejo uresničiti svojih idej v okviru starih podjetij.

Notranji podjetnik je manager, ki znotraj večje korporacije in ob njeni podpori uresniči poslovno priložnost.

92 PREDNOSTI, KI JIH LAHKO PRINAŠA POTENCIALNEMU PODJETNIKU NOTRANJE PODJETNIŠTVO V PRIMERJAVI Z INDIVIDUALNIM PODJETNIŠTVOM. OB KATERIH POGOJIH (PREDPOSTAVKAH) V VELIKEM PODJETJU PRIDEJO DO IZRAZA OMENJENE  PREDNOSTI?

Prednosti notranjega podjetništva proti individualnem podjetništvu:

· trženje – tudi nova zamisel se lahko pojavi pod uveljavljeno znamko, izkoristi image podjetja, oziroma distribucijsko mrežo

· tehnološka znanja – včasih ima podjetje tudi lastno tehnologijo, potrebno opremo, znanje,…
· poznavanje ljudi – gre za že izgrajene odnose, saj podjetnik ljudi pozna in jim zaupa, v majhnem podjetju pa se to šele razvija
· viri informacij – v podjetju lahko uporabimo vse zbrane informacije, ni problema poslovnih skrivnosti. 
· razpoložljivost resursov – uporabimo produkcijske kapacitete v času, ko niso izkoriščene in temeljimo le na variabilnih stroških

· lažji dostop do finančnih sredstev – podjetje ima določeno boniteto, garancije. Če nima denarja, pa lahko zagotavlja novi enoti leasing in druge finančne storitve.

93 PREDNOSTI INDIVIDUALNEGA PODJETNIŠTVA IN SLABOSTI NOTRANJEGA PODJETNIŠTVA IZ VIDIKA INOVATORJA – POTENCIALNEGA PODJETNIKA?

Prednosti individualnega podjetništva:

a)
odločnost – posameznik, ki se enkrat odloči za izpeljavo ideje, bo vztrajen.

b)
če se posameznik odloči za svojo individualno podjetje, išče preizkušene investitorje, ali sposobne sodelavce, lahko jih sam izbere, ni mu treba upoštevati drugih, že obstoječih zaposlenih.

c)
z lastnino posameznika so lastninski odnosi jasni, nedvoumni. S tem so tudi jasne pristojnosti in odgovornosti, medtem ko v korporaciji nikoli ni te avtonomije podjetnika, zato ta ne more uporabiti enakega življenjskega stila.

d)
rezultati uspešnega poslovanja so v celoti last podjetnika, sam odloča o delitvi rezultatov, to pa daje maksimalno motivacijo. V korporacijah pa je treba vselej upoštevati medsebojno povezanost in rezultate drugih, da ne pride do napetosti.

Slabosti notranjega podjetništva:

a)
nenehna prisotnost dileme ali je veliko podjetje res pravi partner podjetnika, kdaj bo začelo delovati birokratsko, zaviralno.
b)
če zamisel uspe in je treba hitro širiti poslovanje, je to za veliko podjetje enostavno, medtem ko notranji podjetnik težko uspe zbrati sredstva, da bi investiral in v tem drugem krogu in obdržal svoj delež. 

c)
veliko podjetje se lahko hitro nagne v stanje, ko skuša pretirano kontrolirati vse svoje enote. Obstoječi manager lahko odide in pride novi, ki lahko vpelje nov stil vodenja, ki poruši zaupanje podjetnika.

d)
Če ima veliko podjetje slab image v javnosti, je to slabost  za enoto.

e)
Če zamisel uspe, lahko pride veliko podjetje v skušnjavo, da si enoto priključi, odpravi njeno samostojnost in odkupi podjetnikov delež ter ga tako »izrine« iz njegove enote.

NEKAJ NAČINOV PREMAGOVANJA ODPORA DO NOTRANJEGA PODJETNIŠTVA?

a)
zavedati se je treba, da so ti odpori prisotni in se bo potrebno z njimi spopasti

b)
identificirati je treba ključne cilje in potrebe podjetja oziroma nove enote, za katere se bo vredno boriti

c)
identificirati je pomembno ključne zaveznike in nasprotnike – s tem vemo kakšno je okolje, v katerem želimo uspeti

d)
analizirati je treba potrebe teh oseb in poiskati načine, da jih pritegnemo k sodelovanju, vplivamo nanje, ali jih vsaj nevtraliziramo, da ne povzročajo prevelikih problemov

e)
ves čas moramo opazovati, kako uspešni smo s to strategijo in se po potrebi prilagoditi. Med managerji si poiščemo sponzorje in šampione za ideje.
94 PO KATERIH KRITERIJIH OPREDELIMO PODJETJA PO VELIKOSTI V SLOVENIJI? (OPREDELITEV PODJETIJ NA MALA, SREDNJA IN VELIKA PO ZAKONU O GOSPODARSKIH DRUŽBAH).

	
	Število zaposlenih
	Letni 

prihodek
	Povprečna vrednost aktive

	MAJHNA
	0 - 50
	0 - 280 mio
	0 - 140 mio

	SREDNJA
	50 - 250
	280 - 1100 mio
	140 - 550 mio

	VELIKA
	nad 250
	nad 1100 mio
	nad 550 mio


Opomba: Če hočemo podjetje uvrstiti v katero od teh skupin, mora izpolnjevati vsaj 2 pogoja od zgoraj navedenih. Velika podjetja morajo izpolnjevati pogoj, da vsaj dva pogoja presegata pogoje srednjih podjetij.

95 NOTRANJE PODJETNIŠTVO JE BISTVENO ZA PREŽIVETJE VELIKIH PODJETIJ (OBRAZLOŽI TRI GLAVNE RAZLOGE ZA NAVEDENO TRDITEV).

a)
Zaradi hitrih tehnoloških sprememb in večje fleksibilnosti pri uporabi razpoložljive tehnologije, zaradi česar morajo podjetja nenehno razvijati nove stvari, če hočejo biti konkurenčna

b)
Zaradi ekonomskega pritiska, ki ga ustvarja zlasti globalna konkurenca povsod po svetu. Ta zahteva hiter odziv na spremembe zahtev potrošnikov ter hkrati ostro kontrolo stroškov za ohranjanje konkurenčnosti

c)
Zaradi spremenjenih teženj zaposlenih, ki hočejo postati subjekt poslovanja in se vključiti v delo z večjo močjo v odločanju. 
96 OBLIKE NOTRANJEGA PODJETNIŠTVA

Kaj vpliva na organizacijsko obliko nove poslovne zamisli (prikaži tudi grafično)

	Šibka
	SAMOSTOJNA ENOTA
	SAMOSTOJNO PODJETJE
	

	OPERATIVNA POVEZANOST
	96.1 
	96.2 
	

	96.3 
	ODDELEK PODJETJA
	POGODBENI ODNOS
	96.4 

	Močna
	96.5 
	96.6 
	

	
	Velika
	STRATEŠKA POMEMBNOST
	Majhna
	


Naštej nekaj oblik, ki se pojavljajo v praksi

· decentralizacija podjetja (profitni centri)

· razvoj novih zamisli kot notranjega podjetja (intraprise)

· corporate venturing: podjetje razvija nove enote znotraj podjetja ali zunaj v povezavi s podjetnikom 

· management buy-in (MBI): nova skupina izven podjetja kupi kontrolni delež v podjetju

· spin-off: izločitev določenega programa v podjetje-hčerko

· koncept inkubatorja
· management buy-out (MBO): nekdanji management odkupi podjetje, oziroma le del podjetja

97 RAZMERJE MED MATIČNIM PODJETJEM IN NOVO ENOTO

Matično podjetje financira novo enoto, ji tržno zaupa, pomaga z managerskimi izkušnjami in nasveti in ji pomaga s tehnološkimi, tržnimi in proizvodnimi resursi.

Nova enota pa ima v matičnem podjetju večji ali manjši delež, sedež v nadzornem svetu, plačuje dividende ali provizijo, oskrbuje z novimi proizvodi ali tehnologijo.

98 NEKAJ NAJPOMEMBNEJŠIH UGOTOVITEV V ZVEZI Z UVAJANJEM NOTRANJEGA PODJETNIŠTVA

Najpomembnejša  je podpora najvišjega vodstva in vzpostavitev fleksibilne organizacijske strukture. Brez te podpore ni možno doseči sprememb v smeri inovativnosti, vendar mora vodstvo dopuščati tudi neuspeh.

Vodstvo podjetja, ki želi imeti notranje podjetništvo, mora rešiti pet problemov:

· določiti mora vizijo prihodnosti podjetja, da je notranjim podjetnikom jasno, katere inovacije naj predvsem razvijajo, da se bodo neposredno vezale na strategijo podjetja

· dovoliti, da postane podjetniška aktivnost normalen del poslovanja

· notranje podjetništvo mora ustvarjati ideje, ki na koncu vodijo do proizvodov in storitev, ki jih lahko organizacija prodaja z dobičkom

· nagrajevanje mora biti jasno povezano z uspehom notranje - podjetniškega tima. Če projekt uspe morajo biti nagrajeni vsi, ki so v njem sodelovali.

· če se naj notranje podjetništvo uspešno razvije, mora vodstvo podjetja zagotoviti ustrezen pristop za njegov razvoj. (program Šampion v Bell Atlanticu – ZDA)

Vsekakor pa uvajanje notranjega podjetništva zahteva:

· čas in resurse

· Programi uvedbe ponavadi potekajo v dveh fazah:

· Ustvarjanje podjetniške klime za razvoj notranjega podjetništva

· Pridobivanje podpore udeležencev, njihovo usposabljanje

· V celotnem programu usposabljanja mora potekati usposabljanje v podjetju na dveh ravneh:

· VODSTVO – spozna program

· PODJETNIKI

· OSTALI ZAPOSLENI

99 POLEG PODPORE NAJVIŠJEGA VODSTVA JE ZA USPEH NOTRANJEGA PODJETNIŠTVA POTREBNO USTVARITI FLEKSIBILNO ORGANIZACIJSKO STRUKTURO. KAJ TO POMENI V  PRAKSI?

Vodstvo podjetja, ki želi imeti notranje podjetništvo, mora rešiti pet problemov:

· določiti mora vizijo prihodnosti podjetja, da je notranjim podjetnikom jasno, katere inovacije naj predvsem razvijajo, da se bodo neposredno vezale na strategijo podjetja

· dovoliti, da postane podjetniška aktivnost normalen del poslovanja

· notranje podjetništvo mora ustvarjati ideje, ki na koncu vodijo do proizvodov in storitev, ki jih lahko organizacija prodaja z dobičkom

· nagrajevanje mora biti jasno povezano z uspehom notranje - podjetniškega tima. Če projekt uspe morajo biti nagrajeni vsi, ki so v njem sodelovali.

· če se naj notranje podjetništvo uspešno razvije, mora vodstvo podjetja zagotoviti ustrezen pristop za njegov razvoj. (program Šampion v Bell Atlanticu – ZDA)

Fleksibilna organizacijska struktura

Podjetniško usmerjene organizacije so pripravljene na hitro akcijo. Vodstvo v teh podjetij daje informacije in pooblastila tistim, ki se lahko najhitreje odzovejo na  tržne spremembe. Imajo posebne skupine za nove posle in dejansko delujejo kot podjetniški inkubatorji, ali pa mnogokrat kot profitni centri.

Avtonomija podjetniškega tima:

Fleksibilnost pomeni med drugim tudi to, da se višji menedžment neposredno ne vmešava v vodenje inovativnih projektov. Notranji podjetniki imajo navadno svobodo pri svojih odločitvah. 

Spodbude in nagrajevanje za tveganje: 

Uspešni notranji podjetniki morajo jasno vedeti, kakšno korist bodo imeli od uvajanja novih zamisli in kako bodo v karieri napredovali. Pričakujejo da bodo z uvedbo inovacije imeli tudi pomembno vlogo pri novem poslu in to zagotavlja, da bodo notranji podjetniki ostali zvesti matičnemu podjetju. 

Pravilno postavljen sistem nadzora:

Birokratski nadzor duši podjetniško aktivnost, vendar podjetje mora dobivati informacije o tem ali podjetniški projekti uspevajo ali ne. Notranji podjetniki se neodgovorno ne smejo spuščati v tveganja. Zato je razvitje ustreznega sistema odgovornosti in nadzora, ne da bi pri tem ovirali podjetniško kreativnost, ključ do uspešnih projektov notranjega podjetništva. 

100 ZNAČILNOSTI USPEŠNIH NOTRANJIH PODJETNIKOV

Značilnosti uspešnih notranjih podjetnikov so:

· vizija - treba je imeti vizijo o novem proizvodu ali storitvi in znati o njeni vrednosti prepričati druge

· strokovno in poslovno znanje - pripraviti, predstaviti poslovni načrt
· sposobnost zgraditi tim - mora znati spodbujati timsko delo in člane skupine usmeriti v proizvodnjo in njene rezultate, ne pa na medsebojne odnose

· diplomatske spretnosti
· graditev koalicije privržencev, podpornih oseb, sponzorjev

· izogibanje nevarnostim v komunikaciji znotraj podjetja

· vztrajnost – premagovanje ovir in težav

· zavedanje o omejenosti notranjega podjetništva - notranji podjetnik mora razumeti da je del sistema in ne neodvisen posameznik

101 POSLOVNI NAČRT (BUSINESS PLAN) - OPREDELITEV IN NJEGOV POMEN

Poslovni načrt – business plan – Geschäftsplan

Poslovni načrt je:

· ORODJE, instrument, s katerim podjetnik načrtuje svoje poslovne aktivnosti od ideje do rezultata njene uresničitve to je profita od prodaje ideje v obliki proizvoda, storitve…

· pisni dokument v katerem podjetnik:

· opredeli svoje cilje pri načrtovanem poslu

· opredeli načine, kako bi te cilje dosegel in 

V njem mora podjetnik podrobno analizirati vsebino svojega posla in rezultate analize pretvoriti v finančne projekcije za naslednjih 3 - 5 let.

· ZELO POMEMBEN je za podjetnika, ki se odloča o tem, ali bo svoje resurse (znanje, čas, denar) vložil v določen posel. Prav tako je to pomemben dokument za vse tiste, ki jih želimo pridobiti za sodelovanje na projektu.

102 KOMU JE POSLOVNI NAČRT NAMENJEN? OPREDELI TRI SKUPINE UPORABNIKOV IN ZA VSAKO SKUPINO POKAŽI KORISTI, KI JIH PRINAŠA USTREZEN POSLOVNI NAČRT

PODJETNIKU (inovatorju), ki se odloča o tem, ali bo svoje resurse (znanje, čas, denar) vložil v določen posel. Poslovni načrt mu prinaša veliko koristi:

· Podjetnik se usposablja, postane podjetniško usmerjen in se seznani s celovito problematiko poslovanja

· Preveri se poslovna priložnost

· Pritegnejo se drugi člani skupine

· Gradi se konsenz v okviru podjetniške skupine

· Pripravljajo se dokumenti za pridobitev denarnih in drugih sredstev

· Poslovni načrt je vodič za poslovanje pri realizaciji zamisli

INVESTITORJU, ki naj bi se odločal o financiranju posla. Le temu mora poslovni načrt odgovoriti na štiri temeljna vprašanja: 

· Natančna opredelitev posla

· Oceno tržne perspektive posla

· Predstavitev sposobnosti predvidenega managementa

· Privlačen finančni predlog za posel

MANAGEMENT PODJETJA (pri notranjem podjetništvu):  v notranjem podjetništvu  management podjetja/korporacije idejo podpre in omogoči realizacijo. Le ti pa bodo načrt ocenjevali z vidika: 

· Koliko ustreza potrebam potrošnikov

· Koliko ustreza potrebam podjetja

· Koliko ustreza potrebam notranjega podjetnika.

103 MESTO POSLOVNEGA NAČRTA V PODJETNIŠKEM NAČRTU. KDAJ SE ODLOČIMO, DA BOMO ŠLI V IZDELAVO POSLOVNEGA NAČRTA? 

Poslovni načrt pripravimo takrat:

· kadar ustanavljamo novo podjetje, uvajamo nov posel (strat-up)

· ko iščemo dodatni kapital za širjenje obstoječe proizvodnje in skušamo pridobiti zunanje investitorje

· pri predlogu nove dejavnosti v sedanjem podjetju (razvoj novega proizvoda, storitve)

· v procesu prestrukturiranja obstoječega podjetja pri opredeljevanju poslovne strategije

Priprava poslovnega načrta ima pomembno mesto v podjetniškem procesu in predstavlja enega izmed ključnih dejavnikov za uspešnost posla.

104 NAŠTEJ GLAVNE SESTAVINE POSLOVNEGA NAČRTA

· povzetek (zamisli, cilji, tim)

· dejavnost, podjetje, proizvod/storitev (opis proizvoda, storitve)

· tržne raziskave in analiza (obseg trga, kupci, konkurenca, cena, prodajne metode, promocije)

· ekonomika poslovanja podjetja/novega posla (dobiček, profit, stroški,…)

· načrt trženja (cene, taktika, strategija, oglaševanje, distribucija)

· razvoj tehnologije in proizvodov (težave, tveganja, stroški, izboljšave proizvoda)

· proizvodnja in izdelavni načrt (proizvodni ciklus, načrt nabave, zgradba, stroji, lokacija,…)

· managerski tim in organizacija (vodilno osebje, investitorji, upravni odbor, delničarji)

· terminski plan (načrt izvedbe)

· kritična tveganja in problemi

· finančni načrt (predračuni, kontrola stroškov)

· predvidena ponudba soudeležbe na lastnini podjetja – projekta (kapitalizacija, uporaba sredstev,…)

· priloge (preglednice, finančni prikazi, informacije, ki so pomembne)

UVOD V MAKROEKONOMIJO

105 KOMPLEMENTARNA POVEZAVA MIKROEKONOMIJE IN MAKROEKONOMIJE

Mikroekonomija (MI) proučuje obnašanje posameznih ekonomskih subjektov in njihovo vzajemno delovanje (potrošnike, gospodinjstva, investitorje). Proučuje kako se oblikujejo cene in količine na posameznih trgih in kako so med seboj trgi povezani, odvisni. 

Makroekonomija (MA), proučuje gibanje narodno-gospodarskih agregatov. Ki odražajo celote in povprečja na ravni celotnega gospodarstva. Torej jo zanimajo širši problemi kot mikroekonomijo. Proučuje tok dohodka v gospodarstvu, pri tem pa se izmika podrobnostim.

106 OSNOVNE MAKROEKONOMSKE SPREMENLJIVKE (OPREDELITEV TREH OSNOVNIH  SKUPIN)

Med ključne spremenljivke v makroekonomiji sodijo:

· Zaposlenost

· celotna proizvodnja

· cenovna raven

107 OPREDELITEV OSNOVNIH POJMOV SPREMENLJIVK, KI SE NANAŠAJO NA DELOVNO SILO

Zaposlenost - označuje število odraslih delavcev, ki imajo službe s polnim delovnim časom.

Nezaposlenost - je definirana kot število odraslih delavcev, ki niso zaposleni in aktivno iščejo delo. Nezaposlenost povzroča zaskrbljenost,  zaradi tega ker je nezaposlenost ekonomsko neracionalna in ker povzroča človeško trpljenje. Daljša nezaposlenost vodi v stisko in revščino, ljudje izgubljajo voljo in samozavest, narašča kriminal, ločitve, .... 

Stopnja nezaposlenosti (U) je nezaposlenost izražena kot odstotek delovne sile.

Delovna sila - je vsota zaposlenih in nezaposlenih delavcev.

Stopnja nezaposlenosti (U)2 je nezaposlenost, izražena kot odstotek delovne sile.

U =
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Polna zaposlenost - ne pomeni ničelne nezaposlenosti ampak pomeni menjavo delavcev v podjetju – nekdo se upokoji, da odpoved, drugi ga zamenja.

Naravna stopnja nezaposlenosti - imenujemo stopnjo nezaposlenosti, izmerjeno v pogojih polne zaposlenosti.

108 OPREDELITEV OSNOVNIH POJMOV SPREMENLJIVK V ZVEZI S CELOTNO PROIZVODNJO GOSPODARSTVA

Obstajajo številna merila celotne proizvodnje nekega gospodarstva. Najpogosteje se za to uporablja kategorija:

· družbenega proizvoda (DP)
· bruto družbeni proizvod (BDP)
· narodni dohodek (ND)
NOMINALNI IN REALNI DRUŽBENI PROIZVOD

Če merimo DP v tekočih cenah, dobimo nominalni DP, pri čemer njegove spremembe odražajo tako spremembe v količinah proizvodnje kot tudi v tržnih cenah. 

Če pa DP merimo v stalnih cenah, kar pomeni, da se vsakoletne proizvedene količine vrednotijo po enakih cenah iz nekega določenega leta, dobimo realni DP, ki se spreminja le, kadar se spreminjajo količine proizvodnje. 

DP po tekočih cenah nam torej prikazuje denarno vrednost proizvodnje; DP po stalnih cenah pa nam prikazuje spremembe v fizičnem obsegu proizvodnje.

Merilo celotne proizvodnje nekega gospodarstva je realni DP, ki ga označujemo s simbolom Y

DEJANSKI DP 

Je enak tistemu, kar neko gospodarstvo proizvaja. Če ga merimo po tekočih cenah se imenuje nominalni DP, če pa ga merimo po stalnih cenah pa je to realni DP.

POTENCIALNI ALI POLNOZAPOSLITVENI DP
Je enak tistemu kar bi gospodarstvo proizvedlo, če bi bili njegovi proizvodni resursi ob normalni             intenzivnosti uporabe polno zaposleni. S tem predpostavljamo polno zaposlenost delovne sile in da je kapital normalno izkoriščen.

IZGUBA DP
Je razlika med potencialnim in dejanskim DP. Meri tržno vrednost proizvodov in storitev, ki bi jih             gospodarstvo lahko proizvedlo, če bi bili njegovi resursi polno zaposleni.

RAZMERJE MED PROIZVODNJO IN ZAPOSLENOSTJO

Proizvodnja in zaposlenost (nezaposlenost) sta tesno povezani. Če je treba proizvodnjo povečati, je potrebno zaposliti več delavcev (povečanje zaposlenosti) ali pa morajo obstoječi delavci narediti več (zvišanje produktivnosti).

109 OPREDELITEV SPREMENLJIVK, KI SE NANAŠAJO NA POVPREČJE CEN V GOSPODARSTVU (CENOVNA RAVEN, INDEKSI CEN )

CENOVNA RAVEN (P) 

Se nanaša na povprečje cen v nekem gospodarstvu in jo merimo z indeksom teh cen. 

Najbolj pogosti cenovni indeksi so:

· indeks cen potrošnih dobrin - CPI (nanaša se na blago, kupljeno s strani »tipičnega potrošnika«)

· indeks cen proizvajalcev (obsega blago v nižjih fazah proizvodnje)

· deflator družbenega proizvoda (pokriva celotno proizvodnjo gospodarstva)

· implicitni deflator družbenega proizvoda (je definiran kot razmerje med nominalnim in realnim DP)

Deflator družbenega proizvoda je najbolj univerzalno merilo cenovne rasti, saj obsega proizvodnjo vsega blaga in storitev v gospodarstvu. Deflator za določeno leto dobimo tako, da proizvodnjo iz tega leta ovrednotimo najprej po tekočih cenah, nato pa še po stalnih cenah iz leta, ki ga vzamemo kot osnovo.

                     DEFLATOR DP = 
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110 STOPNJA INFLACIJE IN NJENO MERJENJE

Naglo zviševanje ali upadanje cenovne ravni povzroča številne ekonomske posledice, ki se odražajo predvsem v zmanjševanju ali povečanju kupne moči denarja ali z drugimi besedami v inflaciji ali deflaciji. Če se kupna moč denarja zmanjšuje – INFLACIJA, če pa se kupna moč denarja povečuje – DEFLACIJA.

STOPNJA INFLACIJE
Stopnja inflacije je odstotno povečanje cenovnega indeksa med dvema obdobjema. Če sta obdobji manj kot leto dni narazen, rezultat običajno prevedemo na letno stopnjo inflacije.

                           STOPNJA INFLACIJE = 
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MERJENJE INFLACIJSKE STOPNJE
V rabi so predvsem 3 metode merjenja inflacijske stopnje:

a) indeks cen potrošnih dobrin (CPI) v tem mesecu v primerjavi z enakim mesecem preteklega leta

b) indeks cen potrošnih dobrin (CPI) v tem mesecu v primerjavi s preteklim mesecem

c) povprečni indeks cen potrošnih dobrin (CPI) v tem letu v primerjavi s povprečnim indeksom v preteklem letu

Vsaka od navedenih metod ima svoje prednosti in slabosti.

111 SPLOŠNA OPREDELITEV AGREGATNEGA POVPRAŠEVANJA IN AGREGATNE PONUDBE

Agregatna krivulja povpraševanja (AD) prikazuje odnos med celotno količino proizvodnje, ki bo kupljena, in njeno ceno. 

Agregatna krivulja ponudbe (AS) prikazuje odnos med celotno proizvedeno količino in njeno ceno. 

Proizvodnja je merjena po stalnih cenah in se nanaša na realni družbeni proizvod.
Agregatno povpraševanje in agregatna ponudba določata raven cen in družbeni proizvod celotnega gospodarstva. Dejanska proizvodnja je določena s presečiščem krivulj AD in AS. Ravnovesje je v točki E0 pri čemer je raven cen enaka P0 in družbeni proizvod y0.
Pri višjih cenovnih ravneh agregatna ponudba presega agregatno povpraševanje, pri nižjih pa agregatno povpraševanje presega agregatno ponudbo. 

Presečišče krivulj AD in AS določa ravnovesno vrednost realnega družbenega proizvoda in ravni cen. Le pri ravnovesni cenovni ravni je količina proizvodnje, ki jo želijo kupiti kupci enaka količini, ki so jo proizvajalci pripravljeni prodati. Pri vseh drugih cenah se ti količini ne ujemata. 

112 KRIVULJA AGREGATNEGA POVPRAŠEVANJA (AD)

Za to krivuljo je značilen negativni nagib. Zato ob ostalih nespremenjenih pogojih velja:

· Čim višja je cenovna raven, tem nižje je povpraševanje

· Čim nižja je cenovna raven, tem višje je povpraševanje

Negativni nagib krivulje AD pojasnjujemo s tremi razlogi:

1. Učinek premoženja na izdatke

Zvišanje cenovne ravni zniža realno vrednost aktiv, denominiranih v denarju (obveznice, bančne vloge). Zaradi tega ljudje potrošijo manj, da bi več prihranili in s tem povzročijo, da agregatno povpraševanje po družbenem proizvodu pade. 

2. Substitucija s tujim blagom

Zviševanje cenovne ravni na primer v Sloveniji ob ostalih nespremenjenih pogojih zmanjšuje tuje povpraševanje po slovenskem izvozu in sili Slovence v nakup uvoženega namesto vse dražjega domačega blaga.

3. Učinek obrestne mere na izdatke

Zviševanje cenovne ravni povzroči pomanjkanje denarja in povečanje obrestnih mer. Zaradi tega se zmanjšujejo izdatki, ki so občutljivi na obrestno mero. 

113 KRIVULJA AGREGATNE PONUDBE (AS)

Krivulja AS prikazuje, kakšna bo celotna proizvodnja, ki se je bodo vsa podjetja v gospodarstvu odločila proizvesti ob spremembi vseh cen. To krivuljo imenujemo tudi kratkoročna krivulja agregatne ponudbe (SRAS).

Ima pozitiven nagib, kar pomeni da čim višja je cenovna raven, tem večja je količina proizvodnje, ki so jo pripravljeni proizvesti prodajalci. 

Potencialni družbeni proizvod (y*) ni odvisen od cenovne ravni in je prikazan z navpično premico. Odvisen je od tehnologije v gospodarstvu, od količine proizvodnih faktorjev in od stopnje izkoriščenosti teh faktorjev, vključno z delom. 

Dejanski družbeni proizvod (Y0) je določen s presečiščem krivulj AD in SRAS. V tem primeru je Y0 manjši kot Y*.

Pozitivni nagib krivulje SRAS kaže, da so spremembe cenovne ravni povezane s kratkoročnimi spremembami dejanske proizvodnje in s tem s spremembami v razliki med dejanskim in potencialnim družbenim proizvodom. 

114 PREMIKI AGREGATNIH KRIVULJ AD IN SRAS

Premik katerekoli od agregatnih krivulj povzroči spremembe ravni cen in realnega proizvoda. Zaradi tega vsak tak premik vpliva na celotno gospodarstvo in pomeni zanj šok ali pretres. Če se premakne krivulja AD, govorimo o šoku s strani agregatnega povpraševanja, premik krivulje SRAS pa označimo kot šok s strani agregatne ponudbe. 

Šoki s strani agregatnega povpraševanja

Večje agregatno povpraševanje je lahko posledica povečanih investicijskih ali državnih izdatkov ali pa večjega izvoza. Zvečanje agregatnega povpraševanja pomakne krivuljo AD navzven in tako dobimo novo ravnovesje, v katerem sta večja tako raven cen kot tudi realni proizvod. 

Šoki s strani agregatnega povpraševanja povzročajo istosmerne spremembe v cenovni ravni in realni proizvodnji.

Šoki s strani agregatne ponudbe

Premiki krivulje SRAS povzročajo obratno sorazmerne spremembe cenovne ravni in realne proizvodnje. Zaradi znižanja agregatne ponudbe se krivulja SRAS pomakne navzgor in v levo, raven cen se zviša, realna proizvodnja pa pade. 

Če se agregatna ponudba poveča, se krivulja SRAS premakne navzdol in v desno. Raven cen pade, realna proizvodnja pa se poveča.

115 OPREDELITEV POJMOV IN RAZMERJE MED NJIMA 

a) Osebni prejemki 

    Osebni prejemki predstavljajo dohodke, ki so zasluženi in izplačani posameznikom pred plačilom osebnih 

    davkov. Del osebnih prejemkov gre za davke, del pa je namenjen varčevanju in ostalo za potrošnjo.

b) Razpoložljivi dohodek celotne družbe

    Razpoložljivi dohodek meri vrednost tekočega dohodka, ki ga gospodinjstva lahko potrošijo ali prihranijo. 

    Izračunamo ga tako, da od osebnih prejemkov odštejemo osebne davke na dohodke.

116 SESTAVNI DELI DRUŽBENEGA BRUTO PRODUKTA

	A
	DRUŽBENI BRUTO PRODUKT – DBP

Minus: Materialni stroški

	B
	DRUŽBENI PRODUKT - DP

Minus: amortizacija

	C
	NARODNI DOHODEK – ND

Minus: 

- Zadržani dobički

- Poslovni davki (vključno socialno zavarovanje)

- Ostalo

Plus:

+ Transferna plačila države gospodinjstvom

	D
	OSEBNI PREJEMKI

Minus: Osebni davki

	E
	RAZPOLOŽLJIVI DOHODEK


117 OUTPUT CELOTNE DRUŽBENE PROIZVODNJE PO IZDATKOVNEM PRISTOPU

Po tej metodi seštejemo tržne vrednosti vseh končnih proizvodov v gospodarstvu. Celotne izdatke za končne proizvode imenujemo agregatne izdatke in predstavljajo vsoto štirih kategorij izdatkov: 

· Potrošnjo (C) - obsegajo proizvode in storitve, ki so proizvedeni in prodani gospodinjstvom v enem letu

· investicije (I)- obsegajo vse končne proizvode in storitve, ki so namenjeni za sedanjo potrošnjo (zaloge, stroji, stanovanjske enote)

· državne izdatke (G) - ko država proizvaja proizvode in storitve, ki jih potrebujejo gospodinjstva (ceste, kontrola  zračnega prometa), to prispeva k povečanju vrednosti celotnega proizvoda.

· neto izvoz (X-M) - da bi zajeli celotno vrednost izdatkov za DP, moramo dodati še vrednost izvoza in od tega odšteti skupne izdatke za uvožene proizvode in storitve.

Izdatkovni pristop meri DP kot vsoto potrošnje, investicij,  državnih izdatkov in neto izvoza. S simboli to zapišemo: 

DP = C + I + G + (X - M) 

118 SESTAVINE DEJANSKIH IN ŽELJENIH CELOTNIH IZDATKOV DRUŽBE

Želeni izdatki (AE) se nanašajo na tisto, kar vsak želi potrošiti ob sredstvih, ki jih ima na razpolago. Ti izdatki niso enaki dejanskim izdatkom, niti v celoti niti v posameznih kategorijah. 

· Želeni potrošni izdatki (C)
Odločitve o tem, kako razdeliti svoj razpoložljivi dohodek med potrošnjo in varčevanje, nam prikazujeta potrošna funkcija in funkcija varčevanja:

· Potrošna funkcija

Potrošna funkcija prikazuje zvezo med celotnimi želenimi potrošnimi izdatki vseh gospodinjstev v državi. Tukaj ločimo dva pojma:

Povprečna nagnjenost k potrošnji (APC) – razmerje med celotnimi potrošnimi izdatki in celotnim razpoložljivim dohodkom. Meri delež razpoložljivega dohodka, ki ga želijo gospodinjstva porabiti za potrošnjo.

Mejna nagnjenost k potrošnji (MPC) – razmerje med spremembo potrošnih izdatkov in spremembo razpoložljivega dohodka. Meri delež vsakega povečanja razpoložljivega dohodka, ki ga želijo gospodinjstva porabiti za potrošnjo.

· Funkcija varčevanja

Lastnosti funkcije varčevanja so natančna preslikava obeh lastnosti potrošne funkcije APC in MPC. 

Povprečna nagnjenost k varčevanju (APS) – delež razpoložljivega dohodka, ki ga gospodinjstva želijo prihraniti. 

Mejna nagnjenost k varčevanju (MPS) – razmerje med spremembo celotnih želenih prihrankov in spremembo razpoložljivega dohodka.

Vsota APC in APS mora biti enaka 1, prav tako vsota MPC in MPS. 

Vpliv premoženja na potrošnjo in varčevanje

PREMOŽENJE ( : POTROŠNJA ( - VARČEVANJE (
PREMOŽENJE ( : POTROŠNJA ( - VARČEVANJE (
Želeni investicijski izdatki (I)
Podjetja nameravajo investirati na primer v zgradbe in opremo vsako leto isti obseg sredstev, hkrati pa želijo ohraniti nespremenjen obseg zalog. 

Želeni državni izdatki (G)
Obseg teh podatkov se ne spremeni, če se spremenijo razmere v gospodarstvu. Višina narodnega dohodka se prilagodi konstantnemu obsegu realnih državnih izdatkov. 

Želeni neto izvoz (X-M)

Uvoz se bo povečal, če se povečajo ostale kategorije izdatkov C, I ali G. Izvoz ostane nespremenjen, domači uvoz pa se poveča ob naraščanju narodnega dohodka – obseg neto izvoza je obratno sorazmeren višini dohodka. 

Dejanske izdatke pa v vseh 4 kategorijah meri računovodstvo narodnega dohodka:

· Dejanski potrošni izdatki

· Dejanski investicijski izdatki

· Dejanski državni izdatki

· Dejanski neto izvoz

119 FUNKCIJA CELOTNIH IZDATKOV

Funkcija agregatnih izdatkov nam kaže, koliko želijo izdati za nakupe končnih domačih produktov domača gospodinjstva (C), podjetja (I), država (G) in tujina (X-M) ob različnih obsegih narodnega dohodka. 

120 DOLOČANJE RAVNOVESNEGA NARODNEGA DOHODKA

Pri obsegu narodnega dohodka, pri katerem želeni celotni izdatki presegajo celotni produkt, delujejo sile v smeri povečanja narodnega dohodka. 

Pri obsegu narodnega dohodka, pri katerem želeni celotni izdatki ne dosežejo nivoja celotnega produkta, delujejo sile v smeri upada narodnega dohodka. 

Ravnovesni narodni dohodek se oblikuje v točki E0, kjer črta želenih agregatnih izdatkov seka 45° črto. 

	Narodni dohodek

Y
	Želeni agregatni izdatki

AE – C+I+G+(X-M)
	

	400
	1200
	Povečanje dohodka

	2000
	2000
	Ravnovesni dohodek

	5000
	3500
	Zmanjšanje dohodka


121 VPLIV SPREMEMBE DAVKOV NA RAVEN OUTPUTA DRUŽBENE PROIZVODNJE PRI NEPOPOLNI IZKORIŠČENOSTI PRODUKCIJSKIH FAKTORJEV IN STALNI RAVNI CEN (LAHKO PONAZORIŠ S PREPROSTIM IN POENOSTAVLJENIM RAČUNSKIM PRIMEROM)

Zmanjšanje davčnih stopenj pomeni več razpoložljivega dohodka in zato več izdatkov pri vseh ravneh narodnega dohodka. Če se davčne stopnje zmanjšajo, se bo raven narodnega dohodka povečala in obratno, če se davčne stopnje povečajo, se bo raven narodnega dohodka zmanjšala.

a) Razpoložljivi dohodek je enak 70% narodnega dohodka
	narodni dohodek 

Y
	razpoložljivi dohodek

(Yd  = 0,7Y)
	Potrošnja

(C = 0,9Yd)

	100
	70
	63

	500
	350
	315

	1000
	700
	630


b) Razpoložljivi dohodek je enak 60% narodnega dohodka

	narodni dohodek 

Y
	razpoložljivi dohodek

(Yd  = 0,6Y)
	Potrošnja

(C = 0,9Yd)

	100
	60
	54

	500
	300
	270

	1000
	600
	540


122 TEČAJNICA
Na koncu borznega trgovanja se izdela tečajnica, ki je uradni dokument, ki ga borza dnevno objavlja na podlagi doseženih tečajev in prometa. Istočasno daje informacije kupcem in prodajalcem VP kot ostalim opazovalcem borznega dogajanja.

Pojmi na tečajnici:

Borzna kotacija: 

VREDNOSTNI PAPIR – Označba vrednostnega papirja

OBR. M. DIV. – Koliko znaša zadnja izplačana dividenda

KUPON ŠT. DATUM – Tisti, ki je lastnik delnic od (vključno) tega datuma naprej dobi izplačano kolikor je obr.m.div.

ENOTNI TEČAJ – Tehtana povprečna cena prodaje delnic na ta dan (SIT)

% SPR. – Spremembe enotnega tečaja glede na zadnji enotni tečaj

(T/D) – Razmerje med enotnim tečajem in dobičkom.  EQ  
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MAX. – Maksimalna cena dosežena na ta dan

MIN. – Minimalna cena dosežena na ta dan

ZAKLJ. -  Zaključni tečaj, po katerem je bil na dan izdaje tečajnice sklenjen zadnji posel

PROMET V 1000 SIT – Ves promet tisti dan v 1000 SIT (število množimo s 1000)

PROMET BAS# V 1000 SIT – Promet brez aplikacij in svežnjev v 1000 SIT.

SVEŽENJ – Enkratni posel, ki po vrednostni znaša 30 MIO in več. Kupac in prodajalec se sama dogovorita o ceni in drugih pogojih nakupa. Borzi samo sporočita ceno. Ta cena se ne sme vključiti v izračun enotnega tečaja. 

	V.P.
	Maks
	Min
	Promet v lotih
	Promet v mio SIT
	Število poslov

	MEO1
	103,95
	103,65
	13.875
	345,63
	2

	MPLR
	15.000,00
	15.000,00
	2.000
	30,00
	1

	RS58
	99,07
	99,07
	5.840
	57,86
	1

	TG1R
	3.912,00
	3.912,00
	13.000
	50,86
	1


Natančna vrednost svežnja: Promet v lotih x cena

APLIKACIJA – Borzni posrednik neposredno poveže prodajalca in kupca. Ta prodaja (posel) se ne prikaže na borzi. 

LOT – najmanjša enota s katero se trguje na borzi. Ponavadi je 1 LOT = 1 delnica, ampak ne vedno. 
Borzni indeks: 

Borzni indeks nam pove kaj se je v povprečju dogajalo s cenami, ki kotirajo v redni borzni kotaciji. 

	Indeksi, 18.02.2005



	Indeks

Vrednost

Absolutna sprememba

Sprememba v %

SBI20

5.069,77

-21,42

-0,42 [image: image14.png]



IPT

4.318,67

-20,13

-0,46 [image: image15.png]



PIX

4.673,53

-11,84

-0,25 [image: image16.png]






SBI20 – Slovenski borzni indeks

IPT – Indeks prostega trga

PIX – Indeks delnic pooblaščenih investicijskih skladov

LIKVIDNA DELNICA – delnica, ki jo lahko vsak dan zamenjaš za denar.

Delnice (vrednost delnice) lahko narastejo in padejo za max. 10% glede na enoten tečaj zadnje kotacije. To velja samo za vrednostne papirje pod borzno kotacijo. 

Prosti trg (OTC):

Cena delnic na prostem trgu lahko prosto niha – ni nobenih omejitev. 

POSLOVNA ZAMISEL





TRŽNO OVREDNOTENJE





ali obstajajo potrebe?


ali obstaja zadosten tržni potencial (dovolj kupcev)?


ima ideja konkurenčne prednosti?


bo realizacija ideje prinesla profit ali druge ustrezne koristi?





TEHNIŠKO TEHNOLOŠKO OVREDNOTENJE





Lahko proizvod naredimo?


Je proizvod tehniško sprejemljiv?


Lahko njegovo posebnost zaščitimo?








POSLOVNA PRILOŽNOST
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